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¿CÓMO EMPRENDER? 

ANTES DE EMPEZAR 



¿es una buena idea? 

¿Es factible? 
. Viabilidad Técnica 

. Viabilidad de Mercado 

¿Puedo hacerlo? 
. ¿Qué hará falta para hacerlo? 

. ¿A quién más necesito? 

Propuesta 
de valor 

Viabilidad 

Mercado 

Personal 



¿CÓMO EMPRENDER? 

¿Tengo un plan 
de negocios? 



¿CÓMO EMPRENDER? 

¿Quién es  
mi cliente? 



¿CÓMO EMPRENDER? 

¿Quién es mi 
competencia? 

COMPETIDORES ACTUALES (RIVALIDAD) 

•  Número de empresas en el sector y grado de concentración  

•  Intensidad de las acciones de marketing 

•  Tasa de crecimiento del mercado / ciclo de vida 

•  Grado de diferenciación de los productos (real o percibida) 



¿CÓMO EMPRENDER? 

¿Quién es mi 
competencia? 

COMPETIDORES POTENCIALES (BARRERAS DE ENTRADA): 
Empresas que podrían, por creación o por diversificación, 

presentarse en el sector con una oferta competitiva 

• Economías de escala 

• Efecto experiencia 

• Acceso favorable a materias primas 

• Relaciones estrechas con proveedores / clientes 

• Diferenciación del producto (real o percibida) 

• Localización geográfica favorable… 



¿CÓMO EMPRENDER? 

¿Tengo un plan 
de marketing? Relación de la empresa con el mercado. 

 

• Averigua cuáles son las necesidades de mis clientes. 

• Contribuye a desarrollar productos que cubran esas necesidades. 

• Elabora un programa de comunicación para crear demanda de los 

productos. 

• Diseña la forma de distribuir los productos. 



¿CÓMO EMPRENDER? 

¿Tengo un buen plan 
económico-financiero? 

Analizar la realidad de tu negocio 

 

Fijar los fondos necesarios ¡liquidez! 

 

Adelantarse a los factores externos 

Conocer en cada momento cómo se encuentra la empresa 



Competencias que debe desarrollar un 

emprendedor para gestionar eficientemente su 

negocio. 

¿CÓMO EMPRENDER? 



COMPETENCIAS 
O HABILIDADES 
PERSONALES 

1. SABER COMUNICAR 

 COMUNICACIÓN VERBAL Y NO VERBAL 

2. SABER CREAR E INNOVAR 

 CAMINOS NUEVOS 

 ¿CÓMO? 

 ¿CÓMO? 

¿CÓMO EMPRENDER? 

 

100 % 

Lo que piensas 

 

 

Lo que dices 

 

 Lo que reciben 
   ? % 

Lo que entienden 



3. SABER TRABAJAR EN EQUIPO 

 SABER FORMAR UN BUEN EQUIPO CON BUENA COMUNICACIÓN Y CONTACTO 

4. SABER ASUMIR RIESGOS 

 ASUMIR LAS CONSECUENCAS DE LAS DECISIONES TOMADAS 

 ¿CÓMO? 

 ¿CÓMO? 

COMPETENCIAS 
O HABILIDADES 
PERSONALES 

¿CÓMO EMPRENDER? 

“Nadie es perfecto, pero un equipo sí puede llegar a serlo” 



5. SABER NEGOCIAR 

 CONSEGUIR LO QUE SE QUIERE EN UN ESCENARIO DE EQUIDAD Y RESPETO 

6. SABER SER LÍDER 

 LIDERAR CON EL EJEMPLO Y CONSEGUIR QUE EL EQUIPO NOS SIGA 

 ¿CÓMO? 

 ¿CÓMO? 

COMPETENCIAS 
O HABILIDADES 
PERSONALES 

¿CÓMO EMPRENDER? 



7. SABER INVESTIGAR 

 SER CURIOSO Y ESTAR ACTUALIZADO 

 ¿CÓMO? 

COMPETENCIAS 
O HABILIDADES 
PERSONALES 

¿CÓMO EMPRENDER? 



¿Qué errores podemos comenter a la hora de 

emprender? 

¿CÓMO EMPRENDER? 



• Vender lo que el emprendedor quiere 

• No tener un plan de negocios escrito 

• No conocer sus fortalezas 

• No saber y no preguntar 

ERRORES 
TÍPICOS 

• No formarse antes de comenzar 

• No tener un plan de marketing 

• No delegar 

¿CÓMO EMPRENDER? 



¡A POR TODAS! 
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