
 

Economista y Máster en Administración de Empresas por la Escuela de Ingenieros 

Industriales.  Consultor Senior en mejora Comercial, Profesor en diversos Máster de Escuelas de 

Negocio y de Proyectos en la Universidad Autónoma de Madrid en el Programa de Gestión Comercial 

y Ventas (PGCv) y en el Programa de Gestión Retail (PGR).  

30 años de amplia experiencia en Dirección de Empresa, Dirección Comercial y Marketing, tanto en 

Canales Offline como Online, Redes de Distribución y equipos de Venta. Ha trabajado para más de 

400 empresas entre las que se encuentran Vodafone, Seur, Prosegur, Toyota, Envialia, CaixaBank, 

Northgate, Profiltek, Office Depot, Worten, Carrefour, Bonduelle, Coca Cola, Pikolinos, Dia, Leroy 

Merlin, Michelin, Hackett, Bankia, Halcón Viajes, Autogrill, Pans&Company, Iberia, entre otros 

Promotor y Community Manager del mayor Grupo de LinkedIn de habla hispana de Dirección 

Comercial (“Dirección Comercial y Ventas”) compuesto por más de 43.000 profesionales a junio del 

2016.  

Es además, Promotor y Director del “Foro de Excelencia Comercial”, grupo de Benchmarking que, 

junto a la Universidad Autónoma de Madrid, reúne a más de 500 Directores Comerciales y de Recursos 

Humanos de las más prestigiosas empresas nacionales y multinacionales.  

 Miembro de la Asociación de Empresas de Consultoría y Mentor de emprendedores en Lanzadera 
de Edem y Proyecto Emprende de Ajev.   

 

 

                              Rafael Machín Martínez. 
                              Director Ejecutivo en Fuerza Comercial Consultoría. 
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