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*Las fechas estan sujetas a modificaciones en funcién de circunstancias imprevistas o de fuerza mayor

RESUMEN FECHAS CLAVE
1¢* CUATRIMESTRE (octubre 2026 - enero 2027): (pagina 2)

e Cursos de adaptacion: 1y 2 octubre 2026

Cursos para garantizar conocimientos homogéneos de los estudiantes. Profesor: Javier Sanchez (UJI).

Aula 038 del Aulario Oeste:

- Marketing: 1 octubre 2026 de 9:00 a 14:00h.
- Investigacion de mercados: 1 octubre de 15:00 a 20:00h. y 2 octubre 2026 de 9:00 a 14:00h.

e Acto de inauguracion del Master: 5 octubre 2026

Acto de bienvenida institucional y presentacion del Master, 15:30-17:30h. Salon de Grados FdE:

- Conferencia a cargo de un exestudiante del Master

- Coffee break, concierto de piano y regalos
¢ Acto de inauguracion del curso académico de los Masteres de la FdE (5 octubre 2026)
Acto oficial de inauguracion del curso 2026-27 de los Masteres de la FAE (Vicedecano de Postgrado: Angel
Soler), 18:00h. Hall de la FdE.
Club de Mentores: 22 octubre - 10 diciembre 2026 (ver calendario en web FdE y en Aula Virtual)
Periodo de clases de asignaturas obligatorias: 6 octubre - 18 diciembre 2026
Periodo de examenes de 12 convocatoria de asignaturas obligatorias: 7 - 20 enero 2027
Exposiciones de trabajos de asignaturas obligatorias: 25- 27 enero 2027
Seminario de TFM: 28 enero 2027
Elaboracién del TFM (Profesora: Beatriz Moliner) y aplicacion de software LIME SURVEY para la
realizacion de encuestas online (Profesor: Antonio Carlos Cuenca). Aula 038 del Aulario Oeste:
- Grupo mainana: de 9:00 a 14:00h.
- Grupo tarde: 15:30-20:30h.

2° CUATRIMESTRE (febrero 2027 - mayo 2027): (paginas 3, 4, 5y 6)

Visita a empresa: febrero y/o marzo 2027 (fecha pendiente)

Seminarios: febrero y/o marzo 2027 (fechas pendientes)

Taller de insercion laboral: fecha pendiente

Actividad de convivencia sociocultural: § o 12 marzo 2027

Club de Mentores: 4 febrero - 6 mayo 2027 (ver calendario en web FdE y en Aula Virtual)
Periodo de clases de asignaturas optativas: 1 febrero - 13 abril 2027

Periodo de examenes de 12 convocatoria de asignaturas de la especialidad: 20 - 29 abril 2027
Periodo de examenes de 22 convocatoria de asignaturas obligatorias: 3 - 14 mayo 2027
Periodo de examenes de 22 convocatoria de asignaturas de la especialidad: 17 - 20 mayo 2027
Calendario de la especialidad Marketing Internacional (UJI):

- Periodo de clases: 1 febrero - 15 abril 2027

- Periodo de examenes: 19 abril - 13 mayo 2027

FINAL DE CURSO (junio 2027 - septiembre 2027): (pagina 7)

¢ Clausura Club de Mentores: 10 junio 2027 (ver calendario en web FdE y en Aula Virtual)
¢ Acto de Graduacion de Masteres: julio 2027 (fecha pendiente)
¢ Deposito y defensa del Trabajo Fin de Master (TFM):

Convocatoria Deposito en Sede Electronica UV hasta Defensa del TFM ante tribunal

12 convocatoria 30 junio 2027 hasta las 14h. 12, 13 0 14 julio 2027

22 convocatoria 2 septiembre 2027 hasta las 14h. 13, 14 o 15 septiembre 2027
Adelantada (solo estudiantes de cursos anteriores) 28 enero 2028 hasta las 14h. 9 0 10 febrero 2028




1" CUATRIMESTRE (octubre 2026 - enero 2027)

ASIGNATURAS OBLIGATORIAS

Aula 038 Aulario Oeste
Grupo manana 9:00-14:00 / Grupo tarde 15:30-20:30

Asignaturas Coordinador Sesiones Exp05|c|_on 2EIE | [2ETE
de trabajos | 1% conv | 22 conv
Disefio del marketing operativo en el lanzamiento S I S g =y S| S| S|
de un nuevo producto
Habilidades directivas y de direccion de equipos Sonia Cruz 7 sesiones de 5 horas NO SI SI
Decisiones estratégicas de marketing Natalia Vila 6 sesiones de 5 horas Sl Si Sl
Anadlisis avanzado del consumidor y competencia Gloria .
en el plan de marketing Berenguer SRR Gl O UIEIEE g gl gl
Técnicas multivariables de investigacion de Roberto Gil 8 sesiones de 5 horas NO S| sI
mercados
Simulacioén y nuevas tecnologias Eva Caplliure | 7 sesiones de 5 horas Si SI Sl
Mes Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes Sabado | Domingo
1 2 3 4
Curso de adaptacion | Curso de adaptacion
5 6 7 10 11
o Habilidades direct Decisiones estrat Analisis avanz Comunidad Valenciana
-g 12 13 14 15 16 17 18
° Hispanidad Habilidades direc Decisiones estrat Andlisis avanz Técnicas multiv
(@) 19 20 21 22 23 24 25
Decisiones estrat Habilidades direct Disefno mk oper Analisis avanz Técnicas multiv
26 27 28 29 30 31
Decisiones estrat Habilidades direct Disefno mk oper Analisis avanz Técnicas multiv
1
Santos
2 3 4 5 6 7 8
o) Decisiones estrat Habilidades direct Diseno mk oper Analisis avanz Técnicas multiv
S 9 10 1 12 13 14 15
= Disefio mk oper Habilidades direct Disefio mk oper Analisis avanz Técnicas multiv
-GS) 16 17 18 19 20 21 22
o Disefio mk oper Habilidades direct Disefio mk oper Analisis avanz Técnicas multiv
z 23 24 25 26 27 28 29
Disefno mk oper Diseno mk oper Simulacion Analisis avanz Técnicas multiv
30
Disefio mk oper
1 2 3 4 5 6
Disefio mk oper Simulacion Simulacion Técnicas multiv Constitucion
o 7 8 9 10 11 12 13
8 Dia de la Inmaculada Simulaciéon Disefio mk oper Simulaciéon
e 14 15 16 17 18 19 20
Q0 Disefno mk oper Decisiones estrat Simulacion Diseno mk oper Simulacion
= 21 22 23 24 25 26 27
Nochebuena Navidad Inocentes
28 29 30 31
Inocentes Nochevieja
Mes Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes Sabado | Domingo
1 2 3
Afo Nuevo
4 5 6 7 8 9 10
Reyes Magos EXAMEN 12 conv
Analisis avanz
o 11 12 13 14 15 16 17
= EXAMEN 12 conv EXAMEN 12 conv EXAMEN 12 conv
c Decisiones estrat Habilidades direct Técnicas multiv
w 18 19 20 21 22 23 24
EXAMEN 12 conv EXAMEN 12 conv San Vicente
Simulaciéon Disefio mk oper
25 25 26 27 28 29 30 31
EXPOSICIONES | EXPOSICIONES EXPOSICIONES EXPOSICIONES Seminario de TFM
Disefio mk | Decisiones Analisis avanz Simulacién
oper estrat




2° CUATRIMESTRE (febrero 2027 - mayo 2027)

Examen | Examen

ion
SHELIGE 12 conv | 22 conv

Asignaturas Coordinador

Calendario de clases

Mes Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes Sabado Domingo
5 6 7
o 12 13 14
2
o 19 20 21
L
26 27 28
5 6 7
12 13 14
o
N 19 20 21
g Fallas-San José
26 27 28
Jueves Santo Viernes Santo Pascua
29 30 31
Pascua
2 3 4
5 9 10 11
San Vicente
16 17 18
Calendario de examenes
19 20 21 22 23 24 25
_ EXAMEN 12 conv EXAMEN 12 conv
5 Com corporativa Com promocional
< 26 27 28 29 30
EXAMEN 12 conv EXAMEN 12 conv
Mensaje y planif Direccion public
1 2
Trabajo
4 5 6 8 9
EXAMEN 22 conv
g Decisiones estrat
© 10 11 12 13 15 16
= EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv
Técnicas multiv Simulacién
17 18 19 20 21 22 23
EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv EXAMEN 2° conv EXAMEN 22 conv
Com corporativa Com promocional Mensaje y planif Direccion public




2° CUATRIMESTRE (febrero 2027 - mayo 2027)

Especialidad DISTRIBUCION
Coordinadora: Irene Gil
Aula 036 Aulario Oeste — horario 15:30-20:30

Asignaturas Coordinador Sesiones E;(amen E:amen
conv | 2%conv
Gestion de las relaciones en el canal Antonio Marin 8 sesiones de 5 horas Si Si
Marketing en el punto de venta Irene Gil 8 sesiones de 5 horas Si Si
Logistica y distribucion fisica Teresa Fayos 8 sesiones de 5 horas Sl Sl
Direccion de ventas Pedro Canales 8 sesiones de 5 horas Si Si
Mes Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes Sébado Domingo
1 2 3 4 5 6 7
Logistica Gestion relaciones Mk punto venta Direccion ventas
o 8 9 10 11 12 13 14
o Logistica Gestion relaciones Mk punto venta Direccion ventas
% 15 16 17 18 19 20 21
L Logistica Gestion relaciones Mk punto venta Direccion ventas
22 23 24 25 26 27 28
Logistica Gestion relaciones Mk punto venta Direccion ventas
1 2 3 4 5 6 7
Logistica Gestion relaciones Mk punto venta Direccion ventas
8 9 10 11 12 13 14
o Logistica Gestion relaciones Mk punto venta Direccion ventas
N 15 16 17 18 19 20 21
g Fallas Fallas Fallas Fallas Fallas-San José
22 23 24 25 26 27 28
Logistica Gestion relaciones Mk punto venta Jueves Santo Viernes Santo Pascua
29 30 31
Pascua
1 2 3 4
= 5 6 7 8 9 10 11
o San Vicente Gestion relaciones Mk punto venta Direccion ventas
< 12 13 14 15 16 17 18
Logistica Direccion ventas
19 20 21 22 23 24 25
EXAMEN 12 conv EXAMEN 12 conv
E Gestion relaciones Mk punto venta
< 26 27 28 29 30
EXAMEN 12 conv EXAMEN 12 conv
Logistica Direccion ventas
1 2
Trabajo
3 4 5 6 7 8 9
EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv
g Analisis avanz Decisiones estrat Habilidades direct
© 10 11 12 13 14 15 16
= EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv
Técnicas multiv Simulacion Diseno mk oper
17 18 19 20 21 22 23
EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv EXAMEN 22 conv
Gestion relaciones Mk punto venta Logistica Direccion ventas




2° CUATRIMESTRE (febrero 2027 - mayo 2027)

Asignaturas

Coordinador

Sesiones

Examen
12 conv

Examen
22 conv

Calendario de clases

Mes Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes Sabado Domingo
5 6 7
o 12 13 14
2
2 19 20 21
L
26 27 28
5 6 7
12 13 14
o
N 15 18 19 20 21
g Fallas Fallas Fallas-San José
25 26 27 28
Jueves Santo Viernes Santo Pascua
29 30 31
Pascua
2 3 4
5 9 10 11
San Vicente
16 17 18
Calendario de examenes
19 20 21 22 23 24 25
= EXAMEN 12 conv EXAMEN 12 conv
o) Estadistica avanz Técnicas investig
< 26 27 28 29 30
1 2
Trabajo
4 5 6 8 9
EXAMEN 22 conv
g Decisiones estrat
= EXAMEN 22 conv
Técnicas multiv
17 18 19 20 22 23
EXAMEN 22 conv EXAMEN 2° conv
Estadistica avanz Técnicas investig




2° CUATRIMESTRE (febrero 2027 - mayo 2027)

Especialidad MARKETING INTERNACIONAL (UJI)
Coordinadora: Beatriz Moliner/Berta Tubillejas
Aula JAA109AA UJI - horario 15:00-20:00

Asignaturas Coordinador Sesiones Efi’::c gfi’::‘r"
Marketing internacional Diego Monferrer 12 sesiones Si Si
Direccién de empresas internacionales Laura Martinez 11 sesiones NO NO
Estrategia de fidelizacion de clientes Luis Callarisa 11 sesiones Sl Sl
Branding en mercados internacionales Vicente Tortosa 11 sesiones NO NO

Calendario de actividades, clases y examenes

CODIGO  ASIGNATURAS

SRB007 | MARKETING INTERNACIONAL

SRBO08  DIRECCION DE EMPRESAS INTERNACIONALES
SRB009 | ESTRATEGIA DE FIDELIZACION DE CLIENTES
SRB010 | BRANDING EN MERCADOS INTERNACIONALES

LUNES MARTES MIERCOLES JUEVES
SEMANA INICIO FIN AULA JAA109AA JAA109AA JAA109AA JAA109AA
15,00-17,15 BIENVENIDA SRBO10 SRB007 SRB007
SEM 1 1/2/27 | 4/2/27
17,45-20,00 SRB007 SRB010
15,00-17,15 SRBO010 SRB007
SEM 2 8/2/27 | 11/2/27 SEM. DIGITAL SEMINARIO CANVAS
17,45-20,00 SRB008
15,00-17,15 SRBO10 SRB007
SEM 3 15/2/27 | 18/2/27 VISITA INALCO
17,45-20,00 SRB008 SRB010
15,00-17,15 SRB007
SEM 4 22/2/27 | 25/2/27 SEM. DIGITAL SRBO010
17,45-20,00 SRB008
15,00-17,15 SRB007 SRB007
SEM 5 8/3/27 | 11/3/27 SRB008 SEM. DIGITAL
17,45-20,00 SRB008 SRBO010
15,00-17,15 SRB008 SRBO010 SRB007 SRB008
SEM 6 15/3/27 | 18/3/27
17,45-20,00 SRB007 SRB008 SRB007
15,00-17,15 SRB008 SRBO10
SEM 7 22/3/27 | 25/3/27
17,45-20,00 SRB007 SRB008 FIESTA
15,00-17,15 SRB010 SRB010 SEMINARIO
SEM 8 5/4/27 | 8/4/27 SRB008
17,45-20,00 ROCERSA
15,00-17,15 TUTORIAS/ TUTORIAS/ SEMINARIO TUTORIAS/
SEM 9 12/4/27 | 15/4/27
17,45-20,00 SEMINARIOS SEMINARIOS OCUPABILIDAD SEMINARIOS
EVALUACION 12CONV 22 CONV
SRB007 19/4/27 11/5/27
SRB009 22/4/27 13/5/27
PROYECTO 28/4/27




FINAL DE CURSO (junio 2027 - septiembre 2027)

Calendario de actividades

Mes Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes Sabado Domingo
1 1 3 4 5 6
7 8 9 10 11 12 13
Clausura Club de
Mentores FdE
o) 14 15 16 17 18 19 20
c
S
=
21 22 23 24 25 26 27
28 29 30
Fin plazo depésito TFM
(12 conv)
1 2 3 4
5 6 7 8 9 10 11
o 12 13 14 15 16 17 18
5 Defensa del TFM Defensa del TFM Defensa del TFM
- (12 conv) (12 conv) (12 conv)
19 20 21 22 23 24 25
26 27 28 29 30 31
o
0
o
(o))
<
1 2 3 4 5
@ Fin plazo depésito TFM
= (22 conv)
= 6 7 8 9 10 11 12
.0
a
3 13 14 15 16 17 18 19
Defensa del TFM Defensa del TFM Defensa del TFM
(22 conv) (22 conv) (22 conv)




