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¿Por qué crear tu propia empresa?

Tiempo libre

No al principio, pero sí con el tiempo

Una historia para contar

En la que el emprendedor elige el siguiente capítulo

Orgullo

“Yo solo lo conseguí”

Herencia

Posibilidad de pasarlo de generación en generación



¿Por qué crear tu propia empresa?

Seguridad laboral

Networking

Aprendemos de los demás

Hacer el bien

¿Dónde va el dinero de tu empresa?

Crear empleos

Novedad

Nuevos retos día a día



Mentoría

Aprender siempre y ayudar a los demás

Reconocimiento

¿A quién no le gusta?

Independencia financiera

¿Por qué crear tu propia empresa?



La realidad

OPORTUNIDAD VS NECESIDAD



Y recuerda…

Las barreras administrativas no son tan grandes

Las crisis pueden ser oportunidades

Puede llegar a ser muy rentable



IDEA EMPRESA (DE PRODUCTO O SERVICIOS)

EMPRENDEDOR EMPRESARIO AUTÓNOMO

alto grado de profesionalidad 

+ 
proceso de gestión basado en criterios económicos

SABER EMPRENDER



SABER EMPRENDER
COMPETENCIAS O HABILIDADES PERSONALES

1. SABER COMUNICAR

▪ COMUNICACIÓN VERBAL Y NO VERBAL

2. SABER CREAR E INNOVAR

▪ CAMINOS NUEVOS

▪ ¿CÓMO?

▪ ¿CÓMO?



SABER EMPRENDER

3. SABER TRABAJAR EN EQUIPO

▪ SABER FORMAR UN BUEN EQUIPO CON BUENA COMUNICACIÓN Y CONTACTO

4. SABER ASUMIR RIESGOS

▪ ASUMIR LAS CONSECUENCAS DE LAS DECISIONES TOMADAS

▪ ¿CÓMO?

▪ ¿CÓMO?

COMPETENCIAS O HABILIDADES PERSONALES



SABER EMPRENDER
COMPETENCIAS O HABILIDADES PERSONALES

5. SABER NEGOCIAR

▪ CONSEGUIR LO QUE SE QUIERE EN UN ESCENARIO DE EQUIDAD Y RESPETO

6. SABER SER LÍDER

▪ LIDERAR CON EL EJEMPLO Y CONSEGUIR QUE EL EQUIPO NOS SIGA

▪ ¿CÓMO?

▪ ¿CÓMO?



SABER EMPRENDER
COMPETENCIAS O HABILIDADES PERSONALES

7. SABER INVESTIGAR

▪ SER CURIOSO Y ESTAR ACTUALIZADO

▪ ¿CÓMO?



• Vender lo que el emprendedor quiere

• No tener un plan de negocios escrito

• No conocer sus fortalezas

• No saber y no preguntar

ERRORES TÍPICOS

SABER EMPRENDER

• No formarse antes de comenzar

• No vivir dentro de sus medios

• Ignorar que lo que manda es el efectivo

• No delegar



¿Compartimos objetivos?

¿Tenemos hábitos de trabajo similares?

¿Qué pasa si alguno de los socios decide abandonar el negocio?

¿Nuestros socios son amigos o familiares? ¿Hemos tenido en cuenta si pueden aportar valor
a la empresa?

¿SOLO O ACOMPAÑADO?



¿Estamos dispuestos a ceder el liderazgo?

¿Contamos con los perfiles complementarios dentro de los socios?

¿Dominamos todos los aspectos del negocio?

¿SOLO O ACOMPAÑADO?



VENDER LA IDEA

Comunicación

100 %

Lo que piensas
Lo que dices Lo que reciben

? %

Lo que entienden



VENDER LA IDEA

Lenguaje
corporal

55%

Voz
38%

Palabras
7%

Pequeño 
problema…



VENDER LA IDEA

• La comunicación debe ser consistente (imagen corporativa, web, redes 
sociales, presentaciones, pitches…).

• Mi oportunidad (a quién, cuánto tiempo).

• Mensajes clave (qué, por qué, cómo). 

• Flexibilidad (audiencia, tiempo, idioma).

• Material de soporte (PPT/prezi, vídeo, demos, folletos…).

Consideraciones preliminares



VENDER LA IDEA

1. Persona + pain + motivaciones.

2. Selecciona la información:

• Necesidad concreta → oportunidad de negocio.

• Lo resolvemos + somos la mejor opción + los clientes pagarán por ello.

• Historia que impacte.

• Testimonios.

3. Presenta al equipo, presenta el sueño.

4. Gran introducción & conclusiones (chocolate-pan-chocolate). 

Contenido de toda presentación



VENDER LA IDEA
Contenido de toda presentación

5. Deja tiempo de sobra, calma, no hay prisa.

6. Usa frases o cifras efectivas (¡fuentes!).

7. Prepara las preguntas/objeciones (no improvisación).

8. Si tienes una demo…

• ¡Espera que pueda fallar! → ¿qué harás?

• Lleva siempre un plan B: pantallazos, vídeo…



¡A POR TODAS!
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