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NOTICIAS 

Viernes, 17 de noviembre de 2023 

Joaquín Maudos 

Hay que apostar por la digitalización para mejorar la productividad. LOCLAR 

(PDF) 

 

Domingo, 19 de noviembre de 2023 

Lorenzo Serrano 

Crecen los trabajadores que prefieren sacrificar parte de su sueldo para mejorar 
sus condiciones laborales. SER (enlace) 

 

Santiago Carbó 

¿Qué reglas fiscales para la UE? La Vanguardia, Dinero. (PDF) 

 

Joaquín Maudos 

¿A qué sectores y empresas benefician los fondos NGEU? La Vanguardia -

Tribuna- (PDF) 

 

Jueves, 23 de noviembre de 2023 

Santiago Carbó 

La economía internacional tras el aparente fin de las subidas de tipos. Cinco 
Días, Opinión. (PDF) 

Los retos económicos del nuevo gobierno. RTVE, La Hora de la 1, entrevista. 
(enlace) 

https://cadenaser.com/comunitat-valenciana/2023/11/19/crecen-los-trabajadores-que-prefieren-sacrificar-parte-de-su-sueldo-para-mejorar-sus-condiciones-laborales-radio-valencia/
https://www.rtve.es/play/videos/la-hora-de-la-1/21-11-23/7015958/
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17 DE NOVIEMBRE DE 2023

El director adjunto del Instituto 
Valenciano de Investigaciones 
Económicas y catedrático de 
la Universitat de València, 
Joaquín Maudos, advirtió ayer 
en Ontinyent que la diferencia 
entre el PIB per cápita de la 
Comunidad Valenciana y el 
resto de España es cada vez 
mayor
B. RIBERA 
- Una de las cuestiones más preocupantes es la di-
ferencia entre el PIB per cápita de la Comunidad 
Valenciana y el resto de España, ¿cómo valora la 
situación?
- La situación es preocupante porque en lugar de 
reducir la distancia a la media nacional, se está am-
pliando desde hace años. Solo desde 2019 (antes 
de la pandemia), hasta junio de este año, la brecha 
ha aumentado de estar un 13% por debajo de la me-
dia a estar un 15% por debajo. Por tanto, nos acer-
camos a las regiones españolas más pobres y nos 
alejamos de las más ricas.
- ¿Cuál diría que es la causa de esta diferencia?
- Un factor explicativo sin duda es la menor produc-
tividad de la economía valenciana, cuya distancia 
con la media nacional también se ha ampliado en 
los últimos años y ahora mismo está un 10% por 
debajo. Varios motivos explican esta menor pro-
ductividad: el primero es que estamos especializa-
dos en sectores que alcanzan menores niveles de 
productividad y esos sectores pesan mucho en la 
economía (el 85% del PIB privado lo generan sec-
tores con productividades por debajo de la media); 
el segundo motivo es que el esfuerzo inversor en 
los determinantes de la productividad es menor 
en la Comunitat Valenciana: menor esfuerzo inno-
vador, en capital humano, en activos intangibles, 
etc.; tercero, que la infrafinanciación que sufrimos 
injustamente desde hace tantos años imposibilita al 
Gobierno de turno gastar más en políticas de desa-
rrollo regional; y, por último, el peso de las micro y 
pequeñas empresas es muy grande, y estas empre-
sas suelen ser menos productivas.
- ¿Cómo afecta a los habitantes de la Comunidad 

Valenciana en términos reales que la renta per cá-
pita de la autonomía esté por debajo de la media?  
- Menos ingresos reales por habitante implica un 
menor nivel de bienestar. Estamos hablando de ren-
tas, es decir, de salarios y beneficios. Si la renta es 
menor, el consumo es menor, y por tanto el bienes-
tar. Lo que está sucediendo en los últimos años, es 
que creamos empleo, pero es de baja cualificación 
y remuneración, por lo que eso amplía la diferencia 
en renta media con España.
- ¿Cuáles son los sectores más afectados en la Co-
munidad Valenciana?
- Los sectores menos productivos son los que más 
pesan en la economía valenciana, como son los 
más tradicionales: Comercio al por menor, Cuero 
y calzado, Restauración, Mueble, Textil, Construc-
ción, etc. En cambio, los sectores con niveles más 
altos de productividad pesan poco en la economía 
valenciana: Telecomunicaciones, Productos farma-
céuticos, Material de transporte, Fabricación de 
productos informáticos, Fabricación de maquinaria 
y equipo, I+D+i, etc.
- ¿Y cuáles considera que son los que más futuro 
tienen?
- Los que están más estrechamente vinculados con 
la llamada sociedad del conocimiento que son los 
más intensivo en activos intangibles. Son los que he 
listado en el párrafo anterior.
- ¿Van a desaparecer profesiones actuales y van a 
surgir otras nuevas en un futuro cercano? ¿Cuáles 

cree que serán?
- Más que desaparecer profesiones, cambian las 
ocupaciones. En el futuro, como consecuencia de 
las nuevas tecnologías o la inteligencia artificial 
(por ejemplo) las ocupaciones y tareas más me-
cánicas pasan a ser realizadas por las máquinas, 
por lo que las profesiones que actualmente las 
realizan son las más amenazadas. Por sectores, 
en algunos de servicios los riesgos de la automa-
tización son menores (actividades profesionales, 
científicas y técnicas; actividades sanitarias y 
servicios sociales; y, sobre todo, educación). En 
el extremo opuesto, los mayores riesgos se sitúan 
en la agricultura, la hostelería, la industria manu-
facturera y las actividades administrativas y ser-
vicios auxiliares.
- ¿Cuáles son los retos de la economía valencia-
na?
- Varios son los retos: reducir la brecha que nos 
separa de la media en PIB por habitante; para ello 
hemos de convergir a los niveles de productividad 
de la media nacional, aumentando el esfuerzo in-
versor en sus determinantes; la infrafinanciación 
debe ser corregida, ya que, de lo contrario, no po-
demos apoyar desde el sector público a nuestras 
empresas; debemos apostar por sectores que al-
canzan más valor añadido por trabajador, y esos 
sectores son intensivos en conocimiento; y hay 
que apostar por la digitalización como vía para 
mejorar la productividad.

Joaquín Maudos

"Hay que apostar 
por la digitalización 
para mejorar la 
productividad"

Director adjunto del Ivie y catedrático de la UV

yjover
Resaltado

yjover
Resaltado
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COMPRAS
!HOGARES Y BOLSILLO

Luis Federico Florio
El black fridayde este viernes inau-
gura el trendedías de compras que
se alargaráhasta las rebajas de ene-
ro, previo pasopor el cybermonday
o la Navidad. Cada vez más fiestas
comerciales,peroconunpanorama
dedudaspor la inflación.
El cliente no estará en todas esas

fechas. “La capacidad adquisitiva
no es infinita”, dice Martín Vivan-
cos, profesor de Marketing de
EADA Business School y especia-
listaencomportamientodelconsu-
midor. La sensación es que sumar
días de compras acaba repartiendo
el gasto más que incrementándolo,
en gran parte porque no hay mar-
gen.Aunasí laposibilidaddedejar-
se llevar es alta, porque “se combi-
nandos elementos contradictorios:
una compraplanificada yuna com-
pracompulsiva”. Se sabemásome-
nosquésequiere,perolosdescuen-
tos tientan a gastar, y realmente no
senecesitaesoquesevabuscando.
Así, ¿cuál es el gasto ideal? “Los

estudios apuntan a desembolsos de
entre160y280euros.Pasartedeahí
quiere decir que te pasas de la me-
dia. Y si encima eres mileurista...”,
comenta Vivancos. Como esos nú-
meros no pesan lo mismo en cada
salario, se puede tirar de porcenta-
jes.Enelblackfridaysesuelencom-
prar bienes que no son de primera
necesidad. “Esunmomentodepla-
nificación financiera. Hay que te-
ner un presupuesto de cuánto se

quiere gastar y dónde”, exponeEli-
sabet Ruiz Dotras, profesora de
EconomiayEmpresadelaUOC.En
general entrarían en la categoría de
gastos de ocio, que no deberían su-
poner más del 10% de nuestros in-
gresos mensuales. Si hay varias
compras planeadas, se debe priori-
zar unas sobre otras para no salirse
del presupuesto. Muchas veces se
va al revés: primero se compra y
luegounose lamenta... “Nohayque
crear compras innecesarias, y, en lo
posible, habérselo mirado antes.
Muchasveceseldescuentonoestal
ycomprasporcomprar”, remata.
Perolociertoesquelosporcenta-

jes han cambiado por la inflación y
el coste de la vida. La regla general
dice que el 50% de los ingresos de-

berían ir a cubrir vivienda ynecesi-
dades básicas –alquiler o hipoteca,
alimentación–, el 30% se lo repar-
ten varias áreas como ocio, capri-
chos, formación o donaciones y el
20%iríaaahorro.Hoyelprimerca-
pítuloyasellevagranpartedelsuel-
do y el resto se ven afectados. “El
porcentaje para caprichos se redu-
ce, cadaunotienequeserconscien-
te de sus gastos”, aseguraLaura Sa-
les, del comparador de precios
Idealo. “Aunque se tenga intención
de gastar, la capacidad de consumo
se ha reducido. La gente está más
convencida este año de comparar
precios”, señala. También porque
no se fía: el 47%creeque las ofertas
no son reales, según una encuesta
del portal. El año pasado, el des-
cuentomedio en las principales ca-
tegorías fue del 5%, calculan, y los
más demandados suelen tener me-
noroferta.
Otra trampa es que el consumo

por impulso puede llevar al endeu-
damiento. “A la hora de enfrentar-
nos amomentos en los que las ofer-
tas y descuentos sonunbuen recla-
mo, se complica actuar desde la
reflexión”, plantea Alina Giurgea,
directora general de Kruk España,
dedicadaa la gestióndedeudas. “El
endeudamiento tienequeusarsede
formaresponsable, evitar caerenel
impago.Hayquehacer unaplanifi-
cación financiera, comprender los
términosy lacapacidaddeadaptar-
se si cambia la circunstancia finan-
ciera”, sigue. Para acotar los peli-
gros, Vivancos resume: “Debemos
saber qué se necesita, diferenciar
entre necesidad y caprichos; lo que
se puede gastar sin sufrir; ponerse
un límite; y conocer las políticas de
devolución”. Por si al impulso le si-
gueel arrepentimiento...

partidas. Según la regla 50/30/20, los
gastos de ocio no deberían superar la
décima parte de los ingresos mensuales10%

MANÉ ESPINOSA

“Hay que
saber lo
que se
puede gastar
sin sufrir”,
comenta
Martín
Vivancos

Llegan tres meses de compras
continuas: gastar de más ya de entrada
puede ser una mala idea

El ‘black friday’,
la primera parada
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Los juguetes,
en la mira

El ‘black friday’
es una buena
oportunidad
para adelantar
la compra de
juguetes antes
de entrar en la
época navideña,
señalan en
Idealo. Por
ejemplo, los
precios de
productos de
Lego o Playmobil
bajan en esta
jornada “y luego
(en semanas
siguientes) se
estabilizan”.
Más tarde la
demanda está
asegurada con la
vorágine de las
fiestas.

No se fían
Según una encuesta del comparador
Idealo, una gran parte cree que las
ofertas no son reales: el año pasado,
la rebaja media fue reducida, del 5%

47%
DATO

Santiago Carbó
Catedrático de Análisis Económico de la
Universitat de València y director de
estudios financieros de Funcas

¿Qué reglas fiscales
para laUE?

Unode loshitosplanea-
dosdel semestredepresi-
denciaespañolade laUE
esel acuerdosobre las
futuras reglas fiscales.No

seha logradohastaahora, apesarde laclara
voluntaddesdeelGobiernoespañolen funcio-
nesparahacerloantesdel findel semestre.
Convienedejaratráscuatroañosderelajación
fiscal, desdeel2020con lapandemia.Y tener
unahojaderutapara las finanzaspúblicasde los
paísesde laUE.Alcanzarunconsensoespelia-
gudopor lasdiferentesvisionesenelViejo
Continente.Comosueleocurrir,Alemania–y
lospaísescentralesydelnorte–porun ladoy,
porotro lado,Franciae Italia–yotrospaísesdel
sur–mantienenposicionesdiferentes, con
resistenciaacambiarlas.Elprimergrupoaboga
porunareglaclara, concompromisosanuales
dereduccióndedeudapública.El segundo
pretendequenoexistandisminucionesautomá-
ticasdeesadeudasinconsiderarantes lascir-
cunstanciaseconómicaso la fasedel cicloen las
que lospaíses seencuentren.De laexperiencia
de lacrisis financieraglobal, pareceoportuno
tenerconsideracionesmásalládeunaregla
automáticaqueconlleverecortesydecisiones
inconvenientesamedioplazo.Unapropuesta
danesadecalcular las reduccionesdedeuda
comounpromedioparaundeterminadoperio-
doparecehaberacercado lasposiciones.
Elobjetivoes sanear las finanzaspúblicasy, al

tiempo,promoverestrategiasdesostenibilidad
ydigitalización.Estoprecisagenerarconfianza
para las inversiones.Requierecredibilidady
flexibilidadparaelnuevomarco,dejandoatrás
losabundantesproblemasdecumplimientodel

anteriorPactodeEstabili-
daddeCrecimiento.Nose
puedeolvidarelduro
impactode la subidade
los tiposde interés sobre
ladeuda,metiendomás
presiónyurgenciaenel
diseñode lasnuevas
reglas.Laconfianzaentre
europeos–queseperdió
enmateria fiscal con
demasiada frecuenciaen
lasdosúltimasdécadas–
esunpilarcentraldel
futurode laUE,desu

refuerzoypolíticascomunes.Esconvenienteun
acuerdopronto.Al finyal cabo, esunamedida
“operativa”queconvivecongrandesretosgeo-
políticosdelbloquedemedioplazoquerequie-
ren toda laatención.Desde lasconsecuenciasde
losconflictosbélicosactuales–quevanaobligar
a laUEadedicarmuchosmásrecursosa la
defensayal apoyodeotrospaíses–hasta la
transiciónenergética,queprecisadeabundan-
tes fondosymuchamateriagrisparaquenosea
un lastrepara laeconomíaeuropea.Ademásde
laposibleampliaciónde laUEyde lospasos
–aunqueseangradualesy lentos–aunamayor
UniónPolítica.Ensuma, las reglas fiscalesque
seacuerdendebensercreíblesynorígidas.Y
veniracompañadasdepolíticasdereformas,
que incrementenproductividadycompetitivi-
dadyuncrecimientoquealivieelpesode la
deudapública.Quizásporello laComisión
EuropeahaencargadonadamenosqueaMario
Draghiun informesobre la situaciónde lacom-
petitividady lasestrategiasqueseguir. |

Parámetros
Una vía sería
la propuesta
danesa de
calcular las
reducciones de
deuda como un
promedio para
un determinado
periodo

Economía en tus manos
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