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Objetivos: 
 

El curso pretende mejorar los conocimientos y las habilidades analíticas de los 
asistentes al mismo  en relación con los aspectos organizativos del sector público y sus 
múltiples repercusiones económicas, especialmente en el caso de las sociedades 
desarrolladas como la española. 

Ello se hará a partir de una perspectiva económica innovadora en la que se pone 
énfasis en comparar los resultados obtenidos con unas y otras soluciones organizativas pero 
en la que también se presta atención al modo en que esos resultados se alcanzan. Los análisis 
sobre la eficiencia y eficacia resultantes del funcionamiento global de unos u otros organismos 
públicos (gobiernos, parlamentos, administraciones públicas, etc.) se acompañarán de análisis 
igualmente sistemáticos sobre la distribución o reparto de los costes y los beneficios 
resultantes de dichas formas organizativas y de las decisiones adoptadas bajo unos u otros 
marcos institucionales.  

 
Frente a la gran atención prestada al tema de la "organización de empresas", la 

"organización de las tareas públicas" ha sido un tema tradicionamente poco abordado entre  
los economistas académicos. 
 
 
Evaluación: 
 
 La evaluación se llevará a cabo por el método de evaluación contínua. Para ello se 
valorarán los conocimientos y capacidades analíticas que los alumnos demuestren haber ido 
adquiriendo cuando participen activamente en los debates pleanteados durante las clases.  



Además, será necesario elaborar una “ponencia para congreso académico” sobre tema 
de libre elección relacionado con alguno de los aspectos tratados en el curso.  La ponencia 
deberá tener las siguientes características:  
 

-    Su extensión deberá oscilar entre 15/18 paginas aproximadamente, a un espacio y 
letra CG Times New Roman 12. Podrá ser elaborada en equipos de dos personas, 
como máximo. 
- Será necesario entregar previamente por  escrito una “propuesta preliminar de 

trabajo” (Objetivos, metodología, bibliografía ya encontrada, etc.) el día 27  de 
Febrero, para recibir sugerencias del profesor tutor. 

- La ponencia final habrá de ser entregada antes del 30 de Mayo. 
 
 
Temario por bloques: 
 

PARTE 1: Perspetiva analítica. La organización básica de las tareas económicas públicas y sus 
consecuencias. El caso de España. 
Creditos: 1,5   
Doctores participantes: Fernando Toboso. 
               
PARTE 2: Organización y funcionamiento de las administraciones públicas del Estado del 
bienestar. Los casos de la seguridad social y la sanidad en España. 
Creditos:  1  
Doctores participantes:  Carlos Ochando. 
 
PARTE 3: Organización y funcionamiento de las intervenciones públicas sectoriales. El caso de 
la intervención agraria en España.  
Creditos: 0,25    
Doctores participantes: Raúl Compés (Universidad Politécnica de Valencia). 

 
PARTE 4: Organización y funcionamiento de las intervenciones legislativas. Los casos del 
congreso español de los diputados y el congreso de Estados Unidos. 
Creditos: 0,25    
Doctores participantes: Gonzalo Caballero (Universidad de Vigo). 

 
Temas a tratar: 
 
PARTE 1: Perspectiva analítica. La organización básica de las tareas económicas públicas y 
sus consecuencias. El caso de España. 

 
 
TEMA 1: LA IMPORTANCIA ECONÓMICA DE LOS ASPECTOS ORGANIZATIVOS 
1. La perspectiva institucional en una visión histórica y comparada: orígenes, autores, 
revistas y relevancia.  

2. Conceptos, tipologías y factores básicos para el estudio de la organización 
institucional y sus efectos. 

3. La importancia económica de la organización: marco institucional, derechos, 
capacidades y oportunidades. 

4. El marco institucional u organizativo y su influencia sobre precios, cantidades, 
calidades y rentas. Aspectos de eficiencia y aspectos distributivos. 

5. Las reformas institucionales como procesos de decisión colectiva. 
 
 
TEMA 2: LA ORGANIZACIÓN BÁSICA DE LAS TAREAS ECONÓMICAS PUBLICAS 



Y SUS REPERCUSIONES. EL CASO DE ESPAÑA. 
1. La organización democrática y descentralizada de las tareas de gobierno: personas, 
grupos, reglas y consecuencias. 

2.  La creación del nivel regional de gobierno en España y la magnitud de la 
descentralización llevada a cabo. 

3. Las tareas concretas bajo responsabilidad de unos y otros niveles de gobierno. 
Responsabilidades de gasto y regulación y poder fiscal. 

4. Estado autonómico Español versus Estado Federal Aleman. 

5. Una valoración de la organización institucional creada en base a sus resultados. 
 
TEMA 3:  LA ORGANIZACIÓN DE LAS ADMINISTRACIONES PÚBLICAS.  
1. La regulación política de la estructura y las modalidades de gestión de las 
administraciones públicas. 
2. La organización interna de las organizacions: derechos, reglas e incentivos en las 
administraciones públicas y en las empresas. 
3. Internalización y externalización de tareas en las administraciones públicas. 
4. Los nuevos métodos de gestión interna en las administraciones públicas y sus 
repercusiones. 
5. La competencia intra-organizativa en el ámbito público. 
 

 
 

PARTE 2: Organización y funcionamiento de las administraciones públicas del Estado del 
bienestar. El caso de la seguridad social y la sanidad en España. 
 
 

TEMA 4 : ORGANIZACIÓN Y REFORMA INSTITUCIONAL DE LA SEGURIDAD 
SOCIAL 
1. La reforma del sistema de Seguridad Social. 
2. El sistema de reparto (PAYG) y el sistema de capitalización (FF). 
3. Opciones de reforma institucional: reformas no estructurales y reformas estructurales.
4. Experiencias internacionales de reformas del sistema de pensiones. 
5. Límites y disfuncionalidades de las reformas estructurales. 

 
 

TEMA 5:   ORGANIZACIÓN Y REFORMA INSTITUCIONAL DE LA ASISTENCIA 
SANITARIA 
1.  Modelos de provisión pública sanitaria. 
2.  La reforma de la asistencia sanitaria: objetivos e instrumentos. 
3.  La reforma sanitaria en España. 
4. Las nuevas formas de gestión en la asistencia sanitaria. 

 
 
 
PARTE 3: Organización y funcionamiento de la intervenciones sectoriales. El caso de la 
intervención agraria en España. 
 
 

TEMA 6: LA INTERVENCIÓN AGRARIA EN ESPAÑA DESDE UNA PERSPECTIVA 
ORGANIZATIVA  

 1. Fundamentos de la intervención pública en el sector agroalimentario. 
 2. La situación del apoyo a la agricultura en los países de la OCDE 



 3. La organización política y administrativa de la política agraria en España 
 4. La política agrícola común (PAC) y su impacto en España 
 5. Las medidas del gobierno central y las Comunidades Autónomas 
 
 
 
PARTE 4: Organización y funcionamiento de la intervenciones legislativas. Los casos del 
congeso español de los diputados y del congreso de Estados Unidos. 
 
 
 

TEMA 7: LA ORGANIZACIÓN DEL CONGRESO DE LOS DIPUTADOS EN ESPAÑA 
DESDE UNA PERSPECTIVA COMPARADA. 
1. Introducción y fundamentos analíticos para el análisis  de los procesos y mercados 
legislativos.  
2. El modelo de organización  del Congreso de los Estados Unidos.  
3.  El modelo de gobernanza del  Congreso en España.  
4. Análisis comparativo de funcionamiento y resultados. 

 
 
 
 
BIBLIOGRAFÍA: 
 
Los trabajos abajo indicados constituyen materiales bibliográficos de apoyo para facilitar un 
estudio en profundidad de los temas abordados a lo largo del curso.  Los profesores 
determinarán cuales de ellos se recomiendan como lectura mínima necesaria para un buen 
aprovechamiento de las sesiones. 
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