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[ El comercio internacional

El comercio internacional consiste en el intercambio de bienes, servicios y
capitales entre los diferentes paises.

Las mejoras a lo largo de la historia en los medios de transporte ha facilitado
que de forma creciente se aprovechen las ventajas del comercio
internacional.

Estas ventajas se derivan del hecho de que con el comercio internacional
cada pais se especializa en producir aquello para lo que esta mejor dotado.

O

Gracias a las ventas al exterior (exportaciones) los paises pueden aumentar su
produccion y aprovechar mejor sus recursos

Mediante las importaciones, los paises adquieren productos de los que no disponen

(petroleo, sol, tecnologia) y/o los compran mas baratos que en sus mercados

interiores.

Las exportaciones netas (diferencia entre las exportaciones y las
importaciones) pueden ser positivas o negativas:

O

O

Positivas: superavit comercial

Negativas: defcit comercial.
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[ El comercio internacional

Los intercambios comerciales existen porque las naciones poseen
recursos muy distintos y capacidades tecnoldgicas diferentes:

o Diferencias climaticas,
o Riqueza mineral,
o Maquinaria y tecnologia,

o  Diferencias en recursos productivos: cantidad disponible de mano de
obra (cantidad y calidad —capital humano-) y tierra cultivable.

También influyen en los intercambios las diferencias en los gustos de
los consumidores.

Si un pais se especializa en producir bienes y servicios en los que
tiene mejor dotacion de factores, podra hacerlo a un coste menor que
en otros paises. El comercio facilitara que todos los paises mejoren.

Ventajas del comercio internacional:
o Fomenta la competencia, la especializacion y los avances tecnologicos.
o Aumenta la productividad y el bienestar.

o Propicia la mejora de la calidad de los bienes y la reduccion de los
costes.
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El comercio internacional: ventaja competitiva

VENTAJA ABSOLUTA. Un pais posee una ventaja absoluta sobre otros paises en la

produccién de un bien cuando puede producir mas cantidad de dicho bien con los
MISMOS recursos gque sus vecinos.

VENTAJA COMPARATIVA. Un pais tiene ventaja comparativa en la produccion de un
bien cuando puede producirlo con menor coste de oportunidad que otros paises. El
coste de oportunidad de la produccion de un bien se mide como la cantidad de otros
bienes a la que hay que renunciar para producir una unidad adicional de éste.

Ejemplo: Ventaja absoluta

Horas de trabajo necesarias para la produccion en Espafiay Francia

Producto Espafia Francia
1 unidad de alimentos 1 hora de trabajo 2 horas de trabajo
1 unidad de manufacturas 2 horas de trabajo 1 hora de trabajo

Segun el cuadro, Espafia tiene ventaja competitiva en la produccion de alimentos y
Francia en manufacturas.

Si existe ventaja absoluta, cada pais deberia especializarse en la produccion de dicho
bien e intercambiar los excedentes con el otro pais por el bien que no produce.

Asi, los dos paises incrementan el consumo de los dos bienes.



El comercio internacional: ventaja competitiva

Ejemplo: Ventaja comparativa

Horas de trabajo necesarias para la produccion en Espafia y Francia

Producto Espafia Francia
1 unidad de alimentos 1 hora de trabajo 3 horas de trabajo
1 unidad de manufacturas 2 horas de trabajo 3 hora de trabajo

La especializacion de paises segun la ventaja comparativa indica que, incluso
cuando algun pais no tenga ventaja absoluta en la produccion de algun bien,
el comercio internacional sera beneficioso.

En el caso del ejemplo, Francia necesita mayor cantidad de factores
productivos que Espafia para llevar a cabo la produccion de cualquiera de los
dos bienes.

Sin embargo, Francia tiene ventaja comparativa en la produccion de
manufacturas porque:
o  Espafa: para producir una unidad adicional de manufacturas necesita el doble de

recursos gue para producir alimentos. Por tanto, en Espafa las manufacturas
cuestan producir el doble que los alimentos.

o  Francia: para producir una unidad adicional de manufacturas necesita la misma
cantidad de factores que de alimentos. El precio relativo es 1.

o  Esto quiere decir que en términos de alimentos las manufacturas son mas baratas
en Francia que en Espafa.



El comercio internacional: ventaja competitiva
= Supongamos que Francia y Espana disponen de 6 unidades de trabajo.

Produccién con comercio

6 horas de trabajo en cada pais dedicadas integramente a la
produccion del bien del que se dispone de ventaja comparativa

Produccidn en autarquia

6 horas de trabajo en cada pais dedicadas en partes iguales a
los dos bienes

Horas de Horas de prod Horas de Prod. Horas de prod
trabajo trabajo trabajo trabajo

Alimentos 3 horas 3uds. 3horas 1 uds. 4 ud. Alimentos 6 horas 6uds. O horas 0 uds. 6u

Manufacturas 3 horas 1,5uds. 3horas lud. 2uds. Manufacturas 0 horas Oud. 6 horas 2ud. 2 uds.

= Con la especializacion en lo que se tiene ventaja comparativa aumenta
la cantidad de bienes y servicios disponibles en la economia.

o  Espafia podria obtener una unidad de manufactura francesa a cambio de una unidad
de alimentos (en Espafia necesitaria renunciar a dos unidades de alimento).

o  Francia: Pueden obtener dos unidades de alimento de Espafa por una unidad de
manufacturas.

o  Por tanto, para que se produzca el intercambio entre Espafia y Francia, la relacion
real de intercambio entre los dos paises debe estar entre 1 y %2. Si no esta entre
estos valores a ninguno de los dos paises les interesara el comercio.



El comercio internacional: ventaja competitiva

Relacion Real de Intercambio: es la razén a la cual se intercambian los
bienes entre dos paises.

o  Larelacion real de intercambio es un precio que depende de la presion de la
demanda sobre la oferta de los bienes y servicios intercambiados en los distintos
paises.

o  Sila oferta de un bien es muy abundante, su relacion real de intercambio cae

Los paises especializados en productos cuyas ofertas no son tan abundantes
se benefician de relaciones reales de intercambio mas favorables

o  Las diferencias en la dotacion de factores productivos (tecnologia, capital fisico,
humano, etc.), de recursos naturales, etc. determinan las ventajas comparativas
de cada pais en los mercados internacionales.

o  Los paises menos desarrollados suelen tener especializaciones en productos cuya
relacion real de intercambio es menos favorable

Pero esto no es debido a que el comercio sea “injusto”, sino a que los
distintos paises tienen distintas dotacidon de factores productivos.

@ Los paises desarrollados disponen de recursos mas cualificados (capital fisico,
tecnologia, etc.).

o  Los paises en vias de desarrollo suelen tener ventajas comparativas en productos
gue se basan en recursos naturales o en mano de obra barata.
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El comercio internacional: ventaja competitiva

Lo importante para los paises es lograr una especializacion internacional que
les permita comenzar sus procesos de desarrollo:

o Produciendo mas y con regularidad, aprovechando su ventaja comparativa y
vendiendo su produccion de manera rentable

o Una vez éste empiece y, a medida que incrementen sus dotaciones de capital fisico,
humano y tecnologico, iran cambiando su especializacion hacia productos con
mayor relacion de intercambio (ejemplo: Corea, Singapur, China, etc.).

La proteccion de los mercados interiores de los paises desarrollados impide
gue los paises pobres puedan especializarse en funcion de sus ventajas
competitivas.

Las estrategias de desarrollo basadas en la proteccion (sustitucion de
Importaciones) llevan a situaciones que perjudican a los propios paises que
las adoptan:

o Les impiden comprar lo que en otros lugares se produce mas barato

o Las medidas proteccionistas de los mercados domeésticos que limitan la entrada de
productos extranjeros benefician a los trabajadores y propietarios de ciertos
sectores pero no a toda la poblacion
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[ El comercio internacional: ventaja competitiva

Argumentos a favor de las restricciones al comercio.

O

O

Evitar pérdidas de empleo.

Proteger industrias que se consideran de seguridad nacional o
estratégicas.

Fomentar la industrializacion y la creacion de empleo mediante la
sustitucion de importaciones por productos elaborados en el pais.

Hacer posible el desarrollo de industrias nacientes (que no podrian
competir con las de otros paises que ya hubiesen nacido).

Evitar la competencia desleal (fundamentalmente cuando existen
normativas y regulaciones por terceros paises).

Negociar entre paises cuestiones politicas o econdémicas

Reducir el déficit comercial (importaciones-exportaciones)
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El comercio internacional: ventaja competitiva

Para establecer medidas proteccionistas se utiliza la politica comercial:

O

Instrumentos de proteccion: conjunto de politicas, medidas y procedimientos que

adoptan los gobiernos para obstaculizar las transacciones econémicas con el
extranjero.

Principales medidas proteccionistas.

O

Aranceles. “Impuesto” que el gobierno exige a los productos extranjeros para
elevar su precio de venta en el mercado interior y reducir la competencia de los
bienes mas baratos procedentes del extranjero.

Contingentes o cuotas a las importaciones. Restricciones cuantitativas a la
importacion de determinados bienes extranjeros: se limita la cantidad que se
puede importar de ciertos bienes, cualquiera que sea su precio.

Subvenciones o subsidios a la exportacion. Ayudas a los fabricantes
nacionales de determinados bienes para que puedan exportarlos a precios
menores y mas competitivos.

Medidas no arancelarias. Regulaciones administrativas que discriminan en
contra de los bienes extranjeros y a favor de los nacionales: medidas sanitarias,
normativas administrativas, etc. que obstaculizan las ventas procedentes del
exterior.

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)
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[ Los movimientos de capitales

Las relaciones econdmicas internacionales también se producen a traves de
los mercados de capitales: entradas y salidas

SALIDA DE CAPITALES (Exportacion): Compra de activos (financieros y no
financieros) extranjeros por parte de residentes nacionales. Puede ser de dos
tipos:

o Inversion exterior directa (FDI): Si se gestiona directamente la inversion que se
realiza en el pais de destino (ejemplo: Zara compra o abre una tienda en cualquier
pais extranjero).

o Inversion exterior en cartera (si se compran los activos en el exterior, pero no se
gestionan). Ejemplo: un espainol compra acciones de British Petroleum.

ENTRADA DE CAPITALES (Importacion): Compra de activos nacionales por
parte de extranjeros.

Los flujos de capitales (entradas y salidas) de un pais pueden tener un saldo
positivo 0 negativo en cada periodo de tiempo.

o  Enla actualidad existe un volumen muy amplio de capitales en los mercados
financieros internacionales y que se mueve con mucha rapidez.

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)
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[ Los movimientos de capitales

m  Factores determinantes de los movimientos de capitales:

o Tipos de interés reales (o rentabilidad de la inversion real) que se pagan por los
activos en el exterior.

o Tipos de interés reales que se pagan por los activos interiores.
o Tipos de cambio existentes y expectativas de apreciacién o depreciacion.
o Riesgos econdomicos y politicos en los que incurre la inversion en otro pais.

o Medidas que adoptan los gobiernos y que afectan a las inversiones de los
extranjeros en el pais.

s Paralos paises en vias de desarrollo la entrada de capitales es uno de los
principales factores que pueden ayudarles a salir de esa situacion:

o  En estos paises existen tasas de ahorro muy bajas. Por tanto, la entrada de
ahorro del exterior (entrada de capitales) es una ayuda muy importante a la
financiacion interna

o Ademas, mediante la inversion extranjera directa los paises reciben tecnologia,
conocimiento, ideas, ...

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)
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[ Balanza de pagos

= BALANZA DE PAGOS: Registro sistematico de las transacciones
economicas ocurridas durante un tiempo determinado entre los
residentes de un pais y los residentes del resto del mundo.

= La Balanza de Pagos se estructura en tres bloques o subbalanzas:

o Balanza por cuenta corriente: Mide las transacciones de bienes y servicios, y
las transferencias de renta entre paises.

= Balanza comercial (mercancias)
= Balanza de servicios
= Balanza de rentas y transferencias corrientes (remesas de emigrantes)

o Balanza por cuenta de capital:

m  Transferencias de capital: Transferencias (por lo general publicas) para
financiar inversiones.

o Cuenta financiera:

= Inversiones directas

| Inversiones en cartera

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)
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[ Balanza de pagos

Estructura de la balanza de PagoOsS (Enero-septiembre de 2007. Millones de euros)

Ingresos Pagos Saldos (Ingresos —

Pagos)
Cuenta corriente 275.720 357.169
1. B. Comercial 148.882 216.298 -37.416
2. B. Servicios 74.292 55.029 19.262
3. B. Rentas (dividendos, intereses, rentas de inversion e 42116 67 452 25 336

ingresos por trabajo de personas en un pais que no es el de residencia)

4. Transferencias corrientes (operaciones sin
contrapartida (remesas de emigrantes, donaciones, ayuda al desarrollo, 41.430 18.390 -7.960
transferencias oficiales)

5. B. de capital (transferencias de capital y compraventa de

terrenos)
Cuenta corriente + Cuenta de Capital 281.545 358.197
Variacion neta de Variacion neta de activos Saldo (VNP-
pasivos (VNP) (VNA) VNA)

Cuenta financiera

6. Inversiones directas 37.676 32.946 4.730
7. Inversiones en cartera 3.615 -10.231 13.846
8. Otras inversiones nd nd 32.761
9. Variacion de reservas (volumen de divisas que tiene un nd nd 3215
pais) y otros activos del Banco Central

10. Errores y omisiones nd nd 3.130

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)
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[ La integracion europea

La interdependencia e internacionalizacion de las economias avanza
por diversas vias:

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)

o Iniciativas multilaterales:

= GATT (General Agreement on Tariffs and Trade). Acuerdos entre los paises
participantes tendentes a la reduccion de aranceles y restricciones al
comercio.

= Organizaciéon Mundial del Comercio (OMC). Ha sucedido al GATT y su
objetivo es superar los problemas comerciales entre las principales zonas
comerciales existentes (Asia, América y Europa). Tiene tres objetivos:

O  Hacer cumplir los acuerdos multilaterales de comercio firmados hasta su creacion.
O  Servir de foro de negociaciones comerciales multilaterales o bilaterales.

O  Cooperar con otras instituciones internacionales, como el FMI y el BM.

o Bloques regionales
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[ La integracion europea

©)

Bloques regionales

= Areas de libre comercio: reduccién consensuada de aranceles, cuotas y
otras barreras al comercio entre las naciones integrantes. Cada pais es libre
de fijar sus aranceles con otros paises no miembros del area. Ej: Tratado de
libre comercio de Ameérica del Norte (USA, México y Canada).

= Uniones Aduaneras. Area de libre comercio en la que los paises integrantes
establecen aranceles comunes con el exterior. Ej: Mercosur (Argentina,
Uruguay y Brasil) o la Comunidad del Caribe (8 paises).

= Mercados comunes. Union aduanera que incluye las siguientes
caracteristicas:

O  Libre movimiento interior de factores productivos (capital, trabajo y empresas).
O  Se permite la libertad para ofrecer servicios financieros o ahorros.

O  Politicas comunes por parte de los distintos paises en materias como Seguridad
Social, imposicion, transporte, etc.

La Union Europea es un Mercado Comun en el que, ademas, se ha
introducido una moneda unica entre parte de sus miembros y se intenta
profundizar mas en las politicas comunes.

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)
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[ La integracion europea

Historia de la Union Europea:

@)

@)

@)

@)

1951: Tratado de la Comunidad Europea del Carbon y del Acero (CECA).

1957: Tratado de Roma de creacion de la CEE (Comunidad Econdémica Europea) y el
EURATOM (Comunidad Europea de la Energia Atdmica).

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)

1985. Acta unica Europea. Se fusionan la tres instituciones europeas que se habian creado:
CECA, EURATOM y la CEE.

1992. Tratado de Maastricht por el que se aprueba el tratado de la Union Europea. Se
sientan las bases para la moneda Unica.

2004. Incorporacion de diez nuevos miembros a la UE (25 paises).
2007. Incorporacion de dos nuevos miembros (Rumania y Bulgaria)

¢,Constitucién Europea?

Ampliaciones sucesivas de la UE

1958- CEE 1973- CEE 1981- UE 1986- UE 1995- UE 2004- UE

Alemania, Dinamarca, Grecia Espanay Alemania Republica Checa,
Bélgica, Francia, Irlanday UK Portugal Unificada, Chipre,

Holanda, Italia 'y Austria, Finlandia Eslovaquia,
Luxemb. y Suecia Eslovenia,

Estonia, Hungria,
Letonia, Lituania,
Malta y Polonia

2007: Rumaniay Bulgaria
17



[ La integracion europea

Financiacion de la Union Europea:

O

O

Recursos propios
=  Aranceles de productos agricolas importados.
o Derechos de aduanas.

Impuesto obre el Valor Afiadido (IVA). El 2% de la recaudacion del IVA de cada
pais se destina los fondos de la UE.

Aportaciones de los paises miembros en funcion de del Producto Nacional Bruto.

Principales politicas de la UE

©)

Las politicas de la UE se articulan en torno a tres grandes ejes:
m Politica agricola: Encaminada a aumentar la renta de los agricultores.

m Politicaregional y de cohesion: Pretende reducir las diferencias de renta
entre los paises y las regiones que integran la UE.

O  Objetivos:

1. Fomentar el desarrollo de los paises y las regiones mas pobres (tanto en el
sector industrial como el rural).

2. Luchar contra el desempleo de larga duracion y promover la incorporacion de
los joévenes a la vida laboral.

3. Impulsar la competitividad

m Politica social: Se articula a través del Fondo Social Europeo y tiene como
objetivo mejorar la formacion de los desempleados.

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)
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[ La integracion europea

Principales politicas de la UE

©)

Politica para la creacion de un mercado unico europeo.

Establecimiento de moneda uUnica.

© Pérez & Fernandez de Guevara (2008)

Politicas encaminadas a la armonizacion de la regulacion en los
funcionamientos de los mercados entre paises.

Facilitar la movilidad de factores entre paises.

Politicas de competencia.

Estas politicas se instrumentan mediante:

Fondos Estructurales:

O  Gastos en infraestructuras: Fondo Europeo de desarrollo regional (FEDER)
O  Gastos Sociales: Fondo Social Europeo (FSE).

O  Ayudas a la reconversion Agricola FEOGA — Orientacion. (FEOGA: Fondo Europeo
de Orientacion y Garantia Agricola).

FEOGA garantia: Destinado a mantener la renta de los agricultores.

Fondo de Cohesidn: Destinado a paliar las diferencias en el bienestar

economico entre los paises de la UE.
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La competitividad internacional de la economia
espanola

= Los malos resultados del sector exterior espafiol en los dltimos afos se
deben a:

o  Apreciacion del euro.

o Intenso crecimiento espafiol por encima del de nuestros principales demandantes
de productos.

o  Crecimiento del precio del petrdleo (encarece la demanda energética).

o  Probablemente el factor mas importante es la falta de adecuacion de la estructura
productiva espafiola a la nueva competencia internacional: NICs y TICs

Dinamica de la demanda mundial: Productos con mayor crecimiento. 1980-2004.
Tasa de variacion anual acumulativa de los pesos relativos en el comercio mundial

Componentes electrénicos

Productos farmacéuticos

Ordenadores

Equipos de telecomunicaciones

Productos n.c.o.p.

Electricidad

Instrumentos de precisién

Aparatos eléctricos

Géneros de punto

Muebles

Equipo eléctrico

Automdéviles y bicicletas

Fuente: CEPII-CHELEM (mayo 2006) y Pérez (2007)
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La competitividad internacional de la economia

espanola

Estructura productiva de la economia espanola. Distribucién porcentual del VAB. 2002

Inmeklllarias v sarviclos smpresariales
Censtrucclén

Comercle v reparaclén

Hesteleria

Transpertey comunicaclenss

Adminlstraclén piblica

Actividades sanitarlas v veterinarias: ssrvicles soclales
Bducaclén

Intermadiaclénfinanclera
Otros serviclos v actividades soclales: servicles parsonales

J
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Agricultura. ganaderia, cazay selvicultura

Matalurglay preductes metélices

Industria de la allmentaclén. bebldas y tabaco

Ensrgia eléctrica. gas y agua

Fakricaclén dematerial de transperte

Industria del papel: ediclén v artes grificas

Industria quimica

Fabricaclén de otros productos minerales no metéllcos
Madquinaria y squipe mecénice

Hquipe sléctrice, sectrénice v éptice

Hegares que smpplean perscnal demdéstice

Coquerias, refine v combustibles nuclearss

Industrias manufactureras diversas

Industria de la transfermacién del cauche vmaterias plasticas
Industriatextil v de la confecclén

Industria de la maderay ol cerche

Extracclén otros minsrales

Pesca

Industria del cusre y del calzade

Extracclén de preductos snergétices

10 sectores concentran el 78%
de la actividad. Son sectores,
salvo la intermediacion
financiera, con bajo contenido
tecnolégico y de bajo
crecimiento de los mercados
mundiales
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La competitividad internacional de la economia
espanola

= En las exportaciones dominan los productos de gama media-baja, mientras
gue en las importaciones las de gama alta son las mas importantes. Debido a
nuestra especializacion compramos mas productos de gama alta y vendemos
mas de gama baja.

Comercio exterior espanol con sus principales socios comerciales. Gamas de calidad.
2003

Exportaciones Importaciones
Japén Suecla
Irlanda Sulza
Bulza Irlanda
Holanda Bélglea
Algerla Japén
Relne Unide Alemanla
Estados Unldos Relno Unldo
China Estados Unldos o
Austrla Holanda g
Suecla Austrla S
Alemanla Total paises =
Total paises UVE (15) E
UE (15} Algerla =
Portugal Italla 7
Bélgica Portugal 5
Francla Francla =
Marruecos China 3]
Italla Turquia g
Turquia : : : : Marruecos : : : : Eg
0% 20% 40% 80% 80% 100% 0% 20% 40% 80% 80% 100%

HAlta O Medla y baja HAlta O Medla y baja
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La competitividad internacional de la economia
espanola

= Ademas, nuestros principales clientes no son las zonas del mundo
gue mas crecen. Estamos centrados en mercaos estancados.

Peso de cada zona geogréafica en

las exportaciones espafnolas. 2004
Resto del mundo: 13%

Asla/Oceania: 4%

Latinoamérlca: 5%

América del Norte: 5%

Resto UE: 4%

Contribucion porcentual de cada zona geografica al crecimiento del PIB mundial
(1995-2004)

Resto del munde: 13%

Resto UE: 2%

“ America del
Norte: 21%

Asla/Oceania: 46%

oamérlca: 6%

Fuente: CEPII-CHELEM (mayo 2006) y

Pérez (200/)
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La competitividad internacional de la economia
espanola

La especializacion productiva espafola presenta varias debilidades:

1. Especializacion sectorial en actividades manufactureras en las que hay
nuevos paises productores de Asia y el este de Europa con costes
mucho mas bajos

2. Especializacion sectorial en la que tienen poco peso las actividades
intensivas en tecnologia, cuyas demandas son mas dinamicas y ofrecen
mejores oportunidades de crecimiento y rentabilizacion de inversiones.

3. Especializacion intrasectorial en productos de calidad baja, que generan
menos valor anadido porque se pagan a precios menores y en cuyos
mercados existe una competencia mas intensa, especialmente en un
mundo mas globalizado.

2. QOrientacion hacia mercados geograficos de lento crecimiento econdémico
y falta de penetracion en mercados emergentes.
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