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FITXA IDENTIFICATIVA

DADES DE L'ASSIGNATURA

Codi: 35875

Nom: Anglés per als negocis Il
Cicle: Grau

Creédits ECTS: 6

Curs acadéemic: 2025-26

TITULACIONS

Titulacio Centre Curs Periode

1314 - Grau Negoc.Internac/Intern.Business Facultat d'Economia 1 Segoq
quadrimestre

1314 - Grau Negoc.Internac/Intern.Business Facultat d'Economia 2 Segon_
quadrimestre

MATERIES

Titulacio Materia Caracter

1314 - Grau Negoc.Internac/Intern.Business I(?AZE:)mOdem per als negocis I OPTATIVA

1314 - Grau Negoc.Internac/Intern.Business I(?AZTE:)mOdem per als negocis Il OPTATIVA

COORDINACIO

ANDREU BESO JOSE VTE

L'assignatura que ens ocupa té caracter obligatori i s'ofereix en el segon quadrimestre. Té continuitat en el
segon any amb un tercer nivell (Anglés per als Negocis Il). Esta adscrita al grau de Negocis Internacionals.
L'assignatura esta dissenyada perque els estudiants aprenguen i practiquen les diferents destreses
necessaries (writing, reading, speaking i listening) de la comunicacié internacional en I'ambit de I'empresa.
Amb posterioritat amb l'assignatura Angles per als Negocis lll, els estudiants podran centrar-se i ampliar
els seus coneixements de llengua anglesa especialitzada en tasques i destreses més concretes essencials
per a la comunicacié professional en aquest sector. En ser una assignatura de primer curs el contingut
d'especialitat es va impartint de forma general i introductoria, oferint a I'estudiant una perspectiva global
dels diversos ambits (destreses comunicatives i aspectes culturals) que cobreix la comunicacié en aquest
camp d'accio professional. La metodologia és comunicativa basada en multiples tasques dissenyades per
a la practica de la comprensio i expressio tant oral com a escrita en entorns de I'ambit de I'empresa.

Actualment el domini de la llengua anglesa en els seus ambits professionals s'ha convertit en un requisit
imprescindible per a treballar amb eficacia i tenir éxit en el mon empresarial internacional. L'assignatura
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esta dissenyada (a) perqué els estudiants milloren i desenvolupen els coneixements apresos en
l'assignatura Inglés per als Negocis |, (b) perque vagen aplicant a I'anglés els termes, les nocions i les
habilitats professionals que van aprenent en les altres assignatures del curs, i (c) perqué progressivament
adquirisquen un nivell intermedi alt (B2 segons CEFR) de domini sobre la llengua anglesa i un grau optim
d'especialitat en la comunicacié per als negocis internacionals, tots dos necessaris per al seu futur
professional.

A més del desenvolupament de les competéncies necessaries per a la comunicacioé efectiva en angles per
als negocis internacionals, I'estudiant desenvolupara altres habilitats essencials tant per a la seua posterior
formacié dins de la titulacié com para el seu futur éxit professional, tals com:

Desenvolupar els seus coneixements sobre variacié en la comunicacioé professional, a nivell geografic,
contextual, sociolinguistic i intercultural.

Desenvolupar la capacitat de prendre decisions i resoldre situacions comunicatives complexes.

Desenvolupar la seua capacitat de cerca, analisi i sintesi de textos i documentacié provinents de fonts
diverses.

Desenvolupar la capacitat de produir i expressar idees originals, creatives i innovadores en llengua anglesa.

Millorar la seua capacitat de treballar en equip i millorar el seu rendiment tant a través de la labor en grup
com del treball autonom.

utonom.

V>
CONEIXEMENTS PREVIS

RELACIO AMB ALTRES ASSIGNATURES DE LA MATEIXA TITULACIO

No s'ha especificat restriccions de matricula amb altres assignatures del pla d'estudis.

ALTRES TIPUS DE REQUISITS

S'assumeixen els coneixements previs que corresponen a primer i segon de batxillerat en la branca
d'humanitats i ciéncies socials. En concret, per a afrontar amb éxit aquesta assignatura, és convenient que
I'estudiant compte amb un nivell d'anglées basic. Per tant, és convenient que l'alumne tinga un nivell de
coneixement elemental alt o intermedi(B1) de la llengua anglesa, ja que el nivell de partida sera l'intermedi
(B1) de coneixement de la llengua.

COMPETENCIES / RESULTATS D' APRENENTATGE
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Adquirir fluidesa en la comunicacié oral i escrita en anglés i una segona llengua estrangera (frances,
alemany) en I'ambit dels negocis.

Aprendre a detectar les desigualtats entre persones per dissenyar, implementar i avaluar les politiques
pertinents que faciliten I'eliminacié d'aquesta discriminacié en empreses i institucions.

Comunicar-se oralment en anglés o en una segona llengua estrangera (francés/alemany) en contextos
socioculturals i professionals dins I'ambit de I'empresa i I'economia en un entorn internacional.

Comunicar-se per escrit en anglés o en una segona llengua estrangera (francés/alemany) en contextos
socioculturals i professionals dins I'ambit de I'empresa i I'economia en un entorn internacional.

Coneixer i usar léxic especialitzat en anglés o en una segona llengua estrangera (francés/alemany) a nivell
mitja i mitja-alt.

Desenvolupar la sensibilitat intercultural i la capacitat d'adaptacio a altres contextos geopolitics.

Familiaritzar-se amb les diverses cultures dels paisos anglofons o de parla francesa/alemanya i amb les
seues varietats linglistiques.

Manejar técniques de comunicacio en anglés o en una segona llengua estrangera (francés/alemany).

Reconeixer i usar el discurs apropiat en diverses situacions comunicatives especifiques dins el context
dels negocis internacionals en anglés o en una segona llengua estrangera (francés/alemany).

Reconéixer la diversitat cultural i social.

Tenir capacitat per treballar en equips multidisciplinaris i interculturals.

DESCRIPCIO DE CONTINGUTS

1. Qualitats laborals. Vendes

Vocabulari: Descripcié de treballs

Gramatica: Comparatius i superlatius

Comprensio escrita: 'The worst job in the world?' ‘Truth and myths about selling'
Comprensio oral: Vendes

Produccid oral:Comparar treballs. Una conversacio de vendes

Produccié escrita: Una proposta de vendes

Vocabulari: Frases de cohesio
Gramatica: Formes verbals en -ing e infinitiu
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2. Formacio laboral. Mostrar que estas escoltant

Vocabulari: Frases de cohesié

Comprensio escrita: ‘Training courses' 'The importance of listening'

Comprensio oral: Avaluacio de les necessitats formatives. Bons i dolents oidors. Respondre a una carta de
reclamacio.

Produccié oral: Donar raons a favor i en contra. Mostrar que estas escoltant. Argumentar sobre les
necessitats formatives en el mon laboral

Produccié escrita: Una carta de reclamacié

3. Marques. Contactant

Vocabulari: Expressions per mantindre una conversacio telefonica

Gramatica: Oracions de relatiu

Comprensio escrita: 'Sensory branding' 'Writing a marketing email' 'Chineses luxury obsession'
Comprensio oral: Sistemes de missatges de veu automatics

Produccié oral: Promocionar a través dels sentits. Realitzar trucades telefoniques

Produccid escrita: Correccié i comprovacié

4. Direccid. Resolucio de problemes

Vocabulari: Dirigir projectes. Causa i efecte

Gramatica: Oraciones condicionals

Comprensio escrita: 'How Jay Chou manages success'

Comprensio oral: Problemes i solucions

Producci6 oral: Classificar destresses. Estudi de caso. Parlar de problemes.
Produccié escrita: Informe d'una reunié. Email

5. Economia etica. Parlant de tendéncies

Vocabulari: Terminologia de les finances i el comerg. Fonts de energia. Descripcié de tendéncies
Gramatica: L'article

Comprensio escrita: 'How ethical is the economics of drinking coffee? 'Investing in green energy'
Comprensio oral: Comerg just. Raons de tendéncies

Producci6 oral: La economia del teu pais. Parlant de tendencies

Produccié escrita: Una proposta

Vocabulari: Terms legals

Gramatica: Preguntes indirectes i preguntes 'tag'

Comprensio escrita: 'Business law' 'Press releases'
Comprensio oral: Un problema de color. Preguntes complexes
Producci6 oral: Respondre a preguntes
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6. Llei de comerg. Manejar preguntes
Vocabulari: Terms legals

Gramatica: Preguntes indirectes i preguntes 'tag’
Comprensio escrita: 'Business law' 'Press releases'Produccio escrita: Un comunicat de premsa

VOLUM DE TREBALL (HORES)

ACTIVITATS PRESENCIALS
Activitat Hores
Teoria 15,00
Practiques a l'aula 15,00
Laboratori 30,00
Total hores 60,00
ACTIVITATS NO PRESENCIALS
Activitat Hores
Assisténcia a altres activitats 0,00
Elaboracio de treballs individuals o en grup 35,00
Estudi i treball autonom 30,00
Preparacio de classes 10,00
Preparacio6 d'activitats d'avaluacié 5,00
Resolucié de casos practics 10,00
Total hores 90,00

METODOLOGIA DOCENT

La metodologia aplicada sera majoritariament comunicativa i participativa, buscant sempre I'efectivitat
expressiva i operativa de l'alumnat segons les diferents tasques professionals especifiques en llengua
anglesa que es van abordant al llarg del curs. No obstant aix0, si és necessari i, depenent dels nivells
d'angles dels alumnes, també s'aniran intercalant activitats complementaries d'indole formal per a pal-liar
qualsevol llacuna gramatical que puga existir i ajudar al grup a millorar la seua competencia, no solament
expressiva sino, també, linglistica.

El desenvolupament de cada tema s'estructura en tres parts o sessions. En la primera sessio, més teorica,
en forma de classe expositiva, s'introdueix l'area tematica basica (seguint I'estructura que s'aporta en
l'apartat 7 de la guia), explicant la terminologia i els conceptes técnics més importants. En la segona
sessio, en forma de classe participativa, es comenga la seua aplicacié practica a través de diverses
activitats en les quals I'estudiant desenvolupa les destreses comunicatives implicades o relacionades amb
l'area tematica donada. L'Ultima sessio, en forma de grup de treball, es dissenya per a fomentar
l'assimilacio i la practica tant individual com en equip a través del desenvolupament d'activitats
comunicatives caracteristiques de I'entorn professional especific (per exemple, redaccié de documentacis,
cerca de dades, estudis de casos i diversos tipus d'interaccié com els debats, les negociacions o les
reunions).
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A més del treball en 'aula I'estudiant haura de dedicar a cada tema diverses hores de treball no presencial i
independent (per exemple, elaboracié de treballs, informes, exercicis i preparacié per a les classes i els
examens).

AVALUACIO

L'assignatura de "Anglés per als negocis II" ofereix dues modalitats d'aprenentatge, entre les quals |
estudiantat haura de triar. Se li avaluara a partir de la consideracio dels seglients aspectes, d'acord amb la
modalitat escollida:

Opcié A: Modalitat d'avaluacié continua: participacié i implicacié en el procés d'ensenyament-
aprenentatge, resolucié de problemes, elaboracié de treballs i exposicions orals, realitzacido de proves
d'avaluacié. La superacié d'aquesta modalitat d'avaluacié (és a dir, I'haver aprovat totes les proves
corresponents a aquesta avaluacid i realitzat tots els treballs, exposicions orals i activitats pertinents)
suposa la no obligatorietat de la prova final escrita i la prova final oral, ja que es faran proves parcials
escrites i orals durant el curs.

Opcid B: Modalitat d'avaluacié final: realitzacioé d'una prova final escrita en la data oficial d'examen, que
constara de preguntes teoriques i practiques, aixi com una prova final oral. Aquestes proves Unicament
tindran caracter obligatori en aquells casos en qué l'estudiantat opte per la modalitat d'avaluacié final
(opci6 B) o no haja superat l'avaluacié continua (opcié A), sent la seua superacio, en tals casos, condicié
indispensable per a aprovar l'assignatura.

En l'assignatura "Anglés per als Negocis II', d'acord amb les diferents modalitats d'avaluacio, I'avaluacid
total es desglossa de la segiient forma:

Opcié A: Modalitat d'avaluacio6 continua:
Un 50% de la nota global correspon a la realitzacié de proves escrites.
Un 20% de la nota global correspon a la realitzacio de proves orals.

Un 20% de la nota global correspon a l'avaluacié de tasques i projectes tant individuals com en grup.
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Un 10% de la nota global correspon a assisténcia i participacio en totes les classes: teoria, practica i
laboratori.

Per a aprovar l'assignatura és necessari obtindre un minim de 50%, tant en les proves orals com en les
escrites.

Opci6 B: Modalitat d'avaluaci6 final: L'estudiantat realitzara una prova final escrita (50%) i una prova
final oral (20%) en la convocatoria oficial. La maxima puntuacié que es podra obtindre sumant les dues
proves és un 70% o 7/10 (I'estudiantat renunciaria, per tant, al 20% corresponent a la nota de les tasques
d'avaluacio continua i al 10% corresponent a assisténcia i participacio).

Per a aprovar la modalitat d'avaluacié final és necessari obtindre minim 3.8/5 en la prova escrita i 1.2/2 en
la prova oral (3.8+1.2= 5)

Fer trampa en un examen o plagiar I'obra escrita dels altres es considera una infraccié molt greu i no es
tolerara en aquesta assignatura.

Per a més informacié sobre la normativa d'avaluacio pot consultar-se el segiient enllag:

https://www.uv.es/graus/normatives/2017_108_Reglament_avaluacio_qualificacio.pdf
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