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Caracter
OPTATIVA

Comerg Exterior és una assignatura que es situa en el context de la Comercialitzaci6 i del Comerg
Exterior. Els objectius generals perseguits per aquesta assignatura pretenen respondre les demandes
concretes de les empreses involucrades en activitats de comerg exterior. En aquest sentit, l'assignatura
persegueix que l'alumne: siga conscient de la importancia que té avui en dia el comerg exterior a
I'empresa, especialment per aempreses per a empreses petites i mitjanes (PyMes); conega els
instruments al seu abast per realitzar operacions de comerg exterior; i, sapia aplicar aquests
instruments i tecniques de forma correcta i eficag.

CONEIXEMENTS PREVIS

RELACIO AMB ALTRES ASSIGNATURES DE LA MATEIXA TITULACIO

No s'ha especificat restriccions de matricula amb altres assignatures del pla d'estudis.

ALTRES TIPUS DE REQUISITS

35909 Comerg exterior



Guia Docent

; i 35909 Comerc exterior
VNIVERSITAT B VALENCIA

Coneixements generals basics d'Economia Internacional.

COMPETENCIES / RESULTATS D' APRENENTATGE

1314 - Grau Negoc.Internac/Intern.Business

Comprendre i reflexionar sobre contextos socioeconomics i politics que afecten a la presa de decisions
empresarials i economiques en un entorn internacional.

Coneixer els elements basics de I'estrategia tactica i creativa de la comunicacio i saber-la aplicar fins i tot
en el context internacional.

Identificar els organismes a qué ha d'acudir un professional que exercisca l'activitat professional en una
empresa exportadora.

Manejar els mecanismes de disseny, coordinacio i control de l'estrategia internacional de I'empresa.
Tenir capacitat per treballar en equips multidisciplinaris i interculturals.
Utilitzar, d'una forma complementaria, les eines de comerg exterior i de marqueting internacional.

Valorar quin és l'instrument o la técnica de comerg exterior que s'adeqtie millor als problemes de gesti6 del
comerg internacional que poden sorgir en la seua activitat professional.

DESCRIPCIO DE CONTINGUTS

TEMA 1. RELACIONS ECONOMIQUES INTERNACIONALS | EL COMERG
INTERNACIONAL.

1.1. Introduccié.

1.1.1. Definicions.

1.1.2. La balanga de pagaments i la seva estructura.

1.1.3. L'evolucié de les relacions economiques internacionals.
1.2. Organitzacions economiques internacionals.

1.2.1. El Fons Monetari Internacional (FMI).

1.2.2. El Banc Mundial (WB).
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TEMA 2. REGULACIO DEL COMERGC EXTERIOR EN LA UE
2.1. Introducci®.
2.2. Les duanes i I'aranzel de duanes comunitari.
2.2.1. L'aranzel de duanes.
2.2.1.1. Definici6.
2.2.1.2. Nomenclatura aranzelaria.
2.2.2. El valor en duana.
2.2.3. L'economia aranzelaria.
TEMA 3. LEMPRESA | LEXPORTACIO
3.1. Introduccid.
3.2. Avantatges de |'exportacio.
3.3. La decisio d'exportar.
3.3.1. L'analisi interna.
3.3.1.1. Analisi de les potencialitats i debilitats de I'empresa.
3.3.1.2. Canvis interns en l'estrategia de I'empresa.
3.3.2. L'analisi extern.
3.3.2.1. Les fonts d'informacio.
3.3.2.2. Lainvestigacio de mercats.
3.3.2.2.1. La seleccio de mercats: preseleccio i sondeig.
3.3.2.2.2. La prospeccié de mercats.
3.3.2.2.3. L'elaboracié d'un pla de marqueting internacional.
3.4. L'accés a I'mercat a través de I'exportacio.
3.4.1. La seleccio de canal de comercialitzacié.
TEMA 4. LA POLITICA DE FOMENT A L'EXPORTACIO
4.1. Introduccio.
4.2. Instruments de promocié d'exportacions.
4.2.1. Informacié i assessorament.
4.2.2. Promocié comercial.
4.2.3 Serveis individuals a empreses.
4.2.4 Formacio.
4.2.5 Finangament.
4.2.5.1. El crédit oficial a I'exportacio.
4.2.5.1.1.El credit a subministrador nacional.
4.2.5.1.2 El crédit a comprador estranger.
4.2.5.1.3 El CARI (Contracte d'Ajust Reciproc d'Interessos).
4.5.5.2 .El credit FAD (Fons d'Ajuda a al Desenvolupament).
4.2.6 Assegurament: I'assegurancga a I'exportacio.
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4.2.7 Altres instruments

4.3 Els organismes de suport a I'exportacio i els seus programes.

4.3.1 Organismes publics.

4.3.1.1. L'Institut Espanyol de Comerg Exterior (ICEX).

4.3.1.2 L'Institut Valencia d'Exportacions (IVEX). (Conferéncia impartida per I'IVEX).
4.3.2 Altres sectorials i multisectorials.

4.3.2.1 Les Cambres de Comerg.

4.3.2.2 Les Associacions d'Exportadors.

TEMA 5. CONTRACTACIO INTERNACIONAL

5.1. Introduccié.

5.2. Les operacions comercials i les seves férmules contractuals.

5.2.1. Principis generals de la contractaci6 internacional.

5.2.2. Els usos mercantils internacionals.

5.2.3. Resolucié de litigis i I'arbitratge internacional.

5.3. La compravenda internacional.

5.3.1. Formacio d'un acord de compravenda internacional o d'un contracte internacional.
5.3.2. Clausules basiques d'un contracte de compravenda.

5.4. Les condicions de lliurament: els INCOTERMS (INTernational COmmercial TERMS).
5.5. Els contractes d'intermediacid.

5.5.1. El contracte de representant assalariat.

5.5.2. El contracte d'agencia.

5.6. Els contractes de distribucio..

TEMA 6. TRANSPORT | ASSEGURANCA INTERNACIONAL DE MERCADERIES

6.1. Introduccio.

6.2. Tipus de transport i la seva regulacio.

6.2.1. Transport maritim.

6.2.2. Transport terrestre: per carretera i per ferrocarril.
6.2.3. Transport aeri.

6.2.4. Transport multimodal.

6.2.5. Els documents de transport.

6.3. L'asseguranca en el transport internacional.

TEMA 7. ELS RISCOS EN EL COMERG EXTERIOR | LA SEUA COBERTURA.

7.1. Introduccid.
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7.2. Les divises i els seus mercats.

7.3. El risc de canvi i la cobertura del risc de canvi de divises.
7.3.1. L'assegurancga de canvi.

7.3.2. Les opcions sobre divises.

7.3.3. Altres instruments de cobertura.

7.3.3.1. Comptes en divises.

7.3.3.2. Futurs de divises.

7.3.3.3. Clausula de revisio de preus.

7.3.3.4. Compensacio.

7.3.3.5. Swaps.

7.4. Els riscos de cobrament i les seves formes de cobertura.
7.4.1. La cobertura de CESCE (Companyia Espanyola d'Assegurances de Credit a I'Exportacid).
7.4.2. Altres férmules d'assegurament del cobrament: el factoring.

TEMA 8. ELS MITJANS DE PAGAMENT INTERNACIONALS

8.1. Introduccio: I'eleccié d'un mitja de pagament.

8.2. El xec.

8.2.1. El xec personal.

8.2.2. El xec bancari.

8.3. L'ordre de pagament.

8.3.1. L'ordre de pagament simple.

8.3.2. L'ordre de pagament documentaria.

8.4. Laremesa.

8.4.1. Laremesa simple.

8.4.2. La remesa documentaria amb pagament ajornat.
8.4.3. La remesa documentaria amb pagament diferit.
8.5. El credit documentari.

8.5.1. Definicio, regulacio i caracteristiques generals.
8.5.2. Tipus de credits documentaris.

8.5.3. El crédit documentari amb pagament al comptat.
8.5.4. El credit documentari amb pagament diferit.

TEMA 9. LA FINANCAMENT DEL COMERG EXTERIOR

9.1. Introduccio.

9.2. El finangament de les exportacions.

9.2.1. Facturacié i finangament en euros (£).

9.2.2. Facturacié en euros (€) i finangament en una altra divisa.
9.2.2.1. Sense cobertura del risc de canvi (tipus de canvi provisional).
9.2.2.2. Amb cobertura del risc de canvi.

9.2.3. Facturacié en divises i finangament en euros (€).
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9.2.3.1. Sense cobertura del risc de canvi.

9.2.3.2. Amb cobertura del risc de canvi.

9.2.4. Facturacid i finangament en divises.

9.3. El finangament de les importacions.

9.3.1. Facturacié i finangament en euros (£).

9.3.2. Facturacio6 en divises i finangament en euros (£).

9.3.3. Facturacid i finangament en divises.

9.3.4. Facturacié en euros (€) i finangament en una altra divisa.

TEMA 10. NOVES TENDENCIES | FUTUR DEL COMERG EXTERIOR

10.1. La globalitzaci6 del comer¢ mundial.

10.2. La implantacio a I'exterior.

10.2.1. La internacionalitzacié de I'empresa.

10.2.2. Instruments de suport a la internacionalitzacio.

10.3. El comerg electronic i les noves tecnologies de la comunicacio aplicades al desenvolupament
del comerg exterior.

VOLUM DE TREBALL (HORES)

ACTIVITATS PRESENCIALS
Activitat Hores
Teoria 30,00
Practiques a l'aula 30,00
Total hores 60,00
ACTIVITATS NO PRESENCIALS
Activitat Hores
Assisténcia a altres activitats 15,00
Elaboracio de treballs individuals o en grup 30,00
Estudi i treball autbnom 0,00
Preparacio de classes 15,00
Preparacio d'activitats d'avaluacié 0,00
Resolucié de casos practics 30,00
Total hores 90,00

METODOLOGIA DOCENT

L'assignatura comerg exterior es divideix en dos parts: una part teorica i una part practica. Aquesta divisié
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respon a el fet que els estudiants assimilen les quiestions basiques de la gestié de el comerg exterior més
facilment quan els temes plantejats en la part tedrica apareixen vinculats a casos practics, amb operacions
de comerg exterior reals, amb documents d'exportacions, de transport, de crédits documentaris, etc. reals.
Per tant, tots els temes, a excepcié del tema 10, que és un tema de comerg global i de noves tendéncies,
tenen una o dues practiques lligades al tema en que es plantejaran gliestions clau de la part teorica, que
permetran reforcar el material teoric i il-lustrar a I'alumne sobre l'aplicabilitat dels coneixements adquirits al
mon real.

Les classes de la part tedrica tenen per objectiu proporcionar I'estudiant la informacié i els instruments
conceptuals necessaris per a la comprensio de I'procés d'internacionalitzacié d'una empresa, ja siga en
forma d'exportacions o en forma d'implantacié a I'exterior. A les classes es realitzara una exposicié dels
continguts fonamentals del programa teoric, aprofundint en aquells aspectes que presenten més dificultat
per a I'estudiant.

El programa de practiques d'aquesta assignatura esta estretament relacionat amb els continguts teorics i
constitueix una part fonamental de el curs. El seu objectiu és consolidar els conceptes basics adquirits,
fomentar I'aplicacié de coneixements en diferents situacions del mén real i desenvolupar la capacitat de
raonament i analisi, aixi com |'autonomia de l'estudiant en I'organitzacié de la feina personal. També es
desenvoluparan activitats en grup.

Amb aquesta finalitat, el curs s'articula al voltant de diversos tipus de practiques, el denominador comu
sera I'ompliment d'un gliestionari practic per cadascuna de les practiques proposades. Aquest quiestionari
sera personalitzat (en la majoria dels casos) o per grups. Les practiques proposades responen a diferents
formats. Aixi, tenim la practica "discussio" en que els alumnes hauran de llegir algun document o article
que sera discutit a classe i de que hauran d'omplir el gliestionari corresponent. Un altre tipus de practica,
és la practica "interactiva" en la qual I'alumne haura de demanar informacié pel seu compte a través
d'internet o altres mitjans sobre quiestions relacionades amb el cas practic. Una vegada s'obté aquesta
informacié I'alumne haura d'omplir el corresponent qliestionari en la classe practica presencial. En altres
casos es repartiran documents reals de el comerg internacional, com ara el document d'exportacié o
importacid, i I'alumne haura de tramitar aquests documents basant-se en un cas practic real que se i
proposara a classe. També hi ha un altre tipus de practica que respon a la visualitzacié a classe d'alguns
videos de comerg exterior. En aquest cas, com en els anteriors I'alumne haura de respondre a I'qliestionari
de preguntes proposades. Un altre tipus de practica és la practica "rol" en la qual diversos alumnes han
d'assumir determinats rols a I'hora de resoldre el gliestionari. Un exemple d'aquest tipus de practica és la
redaccié d'un contracte de compravenda internacional en que els alumnes disposen d'informacié d'una
possible operaciéo de comerg internacional que s'han de plasmar en un contracte i en el qual un dels
alumnes assumeix el paper de I'exportador i l'altre el de limportador. Es interessant destacar també la
practica \"visita\" en que ens vam desplacar a una institucié relacionada amb l'assignatura, com el Port de
Valéncia, un dipdsit duaner o la Fira de Valéncia i en la qual ens expliquen l'operativa i el funcionament de
la mateixa.

Finalment, en altres ocasions també tenim la practica "visita inversa" en qué el representant d'alguna
empresa o institucié (de I''VACE, d'alguna entitat financera o de I'Agencia Tributaria) ens imparteixen una
xerrada de la qual I'alumne haura de prendre les seves notes per contestar el qliestionari.

Tots els materials a disposicié dels alumnes de comerg exterior aparceceran regularment a I'Aula Virtual

de l'assignatura. Aixi mateix, qualsevol informacié rellevant de les practiques, anuncis, etc., es posara a
disposicio dels alumnes a I'Aula Virtual.
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AVALUACIO

Part teorica: Un examen escrit de la part tedrica de l'assignatura d'una durada no superior a dues hores i
que correspon a I'60% de la nota final. L'alumne haura d'obtenir un minim (2.8 sobre 6) en aquesta part per
poder obtenir una mitjana de la part tedrica i practica.

Part practica: avaluacioé continua a través dels qliestionaris practics. Aquesta part suposa un 40% de la
nota final. Els gliestionaris NO sén recuperables (excepte quan s'indiqui el contrari) segons I'Art. 6.5 de
I'Reglament d'Avaluacié i Qualificacié de la Universitat de Valéncia per a Titols de Grau i Master (Consell de
Govern 2017.05.30, ACGUV 108 / 2017).

BIBLIOGRAFIA

Referencies generales

+ Curso basico. Operativa y practica del comercio exterior. ICEX. 2005. (En cada tema se
especifican los apartados relacionados).
Curso superior. Estrategia y gestion del comercio exterior. ICEX. 2005. (En cada tema se
especifican los apartados relacionados).

Specific topic references:

+ Sanchez, M. P, 1996: Manual del sector exterior de la Economia Espafiola (22 edicion). ICEX.
+ Curso de especialistas de comercio exterior (22 edicién). ICEX. 1996
+ Jiménez, I., 1998: Guia de la CCI para los Fundamentos del Comercio Internacional. Camara de
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Comercio Internacional.
+ Hernandez Mufoz, L., 1992: Diccionario terminolégico de comercio exterior. ICEX

En cada tema habra referencias especificas que el alumno obtendra en un programa detallado publicado
en Aula Virtual
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