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FICHA IDENTIFICATIVA

DATOS DE LA ASIGNATURA

Código: 43734
Nombre: Derecho del comercio internacional
Ciclo: Máster Universitario Oficial
Créditos ECTS: 4
Curso académico: 2026-27

TITULACIONES

Titulación Centro Curso Periodo
2166 - Máster Universit. en Internacion. 
Económica: Gestión Comercio Internacional Facultat d'Economia 1 Segundo 

cuatrimeste

MATERIAS

Titulación Materia Carácter
2166 - Máster Universit. en Internacion. 
Económica: Gestión Comercio Internacional Derecho internacional OBLIGATORIA

COORDINACIÓN

TENT ALONSO PEDRO

RESUMEN

En esta asignatura:

1. El alumno es capaz de determinar el Derecho aplicable a los contratos internacionales de 
compraventa y transporte de mercancías, así como el INCOTERM más conveniente en cada 
caso práctico realizado.

2. El alumno es capaz de valorar cuál puede ser el tribunal competente en un supuesto práctico 
relacionado con el comercio internacional, tanto cuando se trata de un tribunal estatal como 
arbitral.

Para la versión más actualizada de la Guía docente, consultar en la página Web propia del Máster en
Internacionalización Económica, en http://iei.uv.es/master/guias-docentes/

/guias-docentes/

CONOCIMIENTOS PREVIOS

RELACIÓN CON OTRAS ASIGNATURAS DE LA MISMA TITULACIÓN

No se han especificado restricciones de matrícula con otras asignaturas del plan de estudios.

http://iei.uv.es/master/guias-docentes/
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OTROS TIPOS DE REQUISITOS
 

COMPETENCIAS / RESULTADOS DE APRENDIZAJE

2166 - Máster Universit. en Internacion. Económica: Gestión Comercio Internacional

Aprehender conocimientos esenciales en ámbitos específicos (derecho, logística, tributación) necesarios
para una comprensión global del proceso de internacionalización económica.

Articular de forma sólida argumentos críticos con las posiciones defendidas por los compañeros de
actividad o los posibles socios en los negocios, a la par que desarrollar la autocrítica respecto a los
propios posicionamientos.

Desarrollar la capacidad de trabajar en equipo, respondiendo a situaciones problemáticas de manera
colectiva.

Desarrollar la capacidad de trabajar en equipo, respondiendo a situaciones problemáticas de manera
colectiva.

Desarrollar las capacidades de análisis y síntesis precisas para abordar problemas complejos.

Desarrollar un conocimiento suficiente y un empleo efectivo de las fuentes estadísticas y documentales
necesarias para sustentar las propuestas efectuadas.

Detectar oportunidades y riesgos en los mercados internacionales, en particular en las economías
emergentes.

Obtener una visión amplia de las relaciones comerciales internacionales, enfocando la problemática de la
empresa o institución desde una perspectiva global.

Poseer y comprender conocimientos que aporten una base u oportunidad de ser originales en el desarrollo
y/o aplicación de ideas, a menudo en un contexto de investigación.

Que los/las estudiantes posean las habilidades de aprendizaje que les permitan continuar estudiando de
un modo que habrá de ser en gran medida autodirigido o autónomo

Que los/las estudiantes sean capaces de integrar conocimientos y enfrentarse a la complejidad de
formular juicios a partir de una información que, siendo incompleta o limitada, incluya reflexiones sobre las
responsabilidades sociales y éticas vinculadas a la aplicación de sus conocimientos y juicios.

Que los/las estudiantes sepan aplicar los conocimientos adquiridos y su capacidad de resolución de
problemas en entornos nuevos o poco conocidos dentro de contextos más amplios (o multidisciplinares)
relacionados con su área de estudio.

Que los/las estudiantes sepan comunicar sus conclusiones y los conocimientos y razones últimas que las
sustentan a públicos especializados y no especializados de un modo claro y sin ambigüedades.

Saber aplicar los conocimientos adquiridos y ser capaces de resolver problemas en entornos nuevos o
poco conocidos dentro de contextos más amplios (o multidisciplinares) relacionados con el comercio
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internacional y la integración económica

DESCRIPCIÓN DE CONTENIDOS

1. Tema I: Instituciones del Derecho del Comercio Internacional

I. INTRODUCCIÓN.
II. INSTITUCIONES DE NATURALEZA INTERNACIONAL.
III. INSTITUCIONES DE CARÁCTER REGIONAL.
IV. EL COMERCIO INTERNACIONAL Y LA CODIFICACIÓN DEL DERECHO
DEL COMERCIO
INTERNACIONAL.

2. Tema 2: Régimen jurídico español del comercio exterior

I INTRODUCCIÓN.
II. RÉGIMEN ADUANERO.
III. RÉGIMEN DEL PROCEDIMIENTO Y TRAMITACIÓN DE IMPORTACIONES
Y EXPORTACIONES.
IV. CONTROL DE CAMBIOS.
V. INVERSIONES EXTERIORES.
VI. EL FOMENTO OFICIAL DE LA EXPORTACIÓN

3. Tema 3: Derecho de la competencia

I. REGULACIÓN DE LA LIBRE COMPETENCIA.
II. CONTENIDO DEL DERECHO COMUNITARIO DE DEFENSA DE LA
COMPETENCIA.
III. REGULACIÓN DE LA COMPETENCIA DESLEAL

4. Tema 4: Protección internacional de la propiedad industrial e intelectual

I.- CONCEPTO Y FUNCIÓN DE LOS BIENES INMATERIALES EN UNA
ECONOMÍA DE MERCADO.
II.- CARACTERÍSTICAS GENERALES DE LA PROTECCIÓN DE LA
PROPIEDAD INDUSTRIAL E
INTELECTUAL EN EL COMERCIO INTERNACIONAL.
III.- NORMATIVA INTERNACIONAL Y DE LA UE.

I. LA PLURALIDAD DE SUJETOS PARTICIPANTES EN EL COMERCIO
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5. Tema 5: Los sujetos del comercio internacional

I. LA PLURALIDAD DE SUJETOS PARTICIPANTES EN EL COMERCIOINTERNACIONAL.
EMPRESARIO EXTRANJERO PERSONA FÍSICA Y PERSONA JURÍDICA.
II.MERCADO ÚNICO EUROPEO Y DERECHO DE SOCIEDADES
RECONOCIMIENTO Y
ESTABLECIMIENTO DE SOCIEDADES.
III.FUSIÓN.

6. Tema 6: Dimensión internacional de las sociedades

I.- MERCADO ÚNICO EUROPEO Y DERECHO DE SOCIEDADES.
II.- RECONOCIMIENTO Y ESTABLECIMIENTO DE SOCIEDADES.
III. FUSIÓN INTERNACIONAL

7. Tema 7: Contratación internacional. Régimen general

I.- EL RÉGIMEN JURÍDICO GENERAL DE LOS CONTRATOS
INTERNACIONALES EN ESPAÑA.
II.- EL REGLAMENTO ROMA I SOBRE LA LEY APLICABLE A LAS
OBLIGACIONES
CONTRACTUALES

8. Tema 8: Contratación internacional. Algunos contratos internacionales

I-. EL CONTRATO INTERNACIONAL DE COMPRAVENTA. LA CONVENCIÓN
DE VIENA DE 1980
SOBRE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERÍAS.
II.- EL COMERCIO COMPENSATORIO.
III.- LOS INCOTERMS 2010
IV.- LOS CONTRATOS INTERNACIONALES DE TRANSPORTE

9. Tema 9: Procedimientos de insolvencia transfronterizos

I.- NORMAS DE COMPETENCIA JUDICIAL EN MATERIA CONCURSAL.
II.- LEY APLICABLE AL PROCEDIMIENTO CONCURSAL.
III.- EFICACIA EN ESPAÑA DE LOS CONCURSOS INICIADOS EN EL
EXTRANJERO

10. Unidad Temática 10: Resolución de controversias en el comercio internacional

I.- RECURSO A LOS ÓRGANOS JURISDICCIONALES ESPAÑOLES
II.-MECANISMOS DE SOLUCIÓN ALTERNATIVOS A LA JUSTICIA ESTATAL
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VOLUMEN DE TRABAJO (HORAS)

ACTIVIDADES PRESENCIALES

Actividad Horas
Tutorías 5,00
Teoría 27,00
Seminario 5,00
Otras actividades 3,00

Total horas 40,00

ACTIVIDADES NO PRESENCIALES

Actividad Horas
Asistencia a otras actividades 0,00
Elaboración de trabajos individuales o en grupo 0,00
Estudio y trabajo autónomo 0,00
Preparación de clases 0,00
Preparación de actividades de evaluación 0,00
Resolución de casos prácticos 0,00

Total horas 0,00

METODOLOGÍA DOCENTE

Presentación de los contenidos teóricos fundamentales, a través del método de la lección magistral
participativa.

Presentación y discusión de lecturas o resolución de actividades prácticas individuales y/o en equipo,
incluyendo informes y casos de estudio.

os de estudio.

EVALUACIÓN

Examen escrito

Se valorará la participación en el aula en las actividades de discusión y resolución de casos o ejercicios,
demostrando la implicación del estudiante.

iante.
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