
 
 

 
 

ANEXO III: DATOS DEL PROYECTO 

Datos del proyecto 
Nombre del proyecto:  
Dirección web (en su caso):  
Dirección video o 
presentación:  

Miembros del proyecto y vinculación con la Universitat de València: 
 

Breve descripción del proyecto/idea/empresa, resaltando la propuesta de valor  
 

Descripción de la demanda potencial, necesidad y oportunidad: identificación del público potencial 
de los productos/servicios que se ofrecerán. Identificación del mercado y la competencia y oportunidad 
de introducir el producto en el mercado. Justificación de la necesidad de mercado que satisface el 
proyecto a desarrollar. Aplicabilidad de los resultados, cercanía al mercado e impacto socio-económico 
que supone. 
 

  



 
 

 
 

Impacto y viabilidad de la idea: justificación de la viabilidad económica y técnica de la empresa para 
desarrollar el producto o servicio. Factibilidad para llevar a cabo el proyecto y claridad en el 
planteamiento de las expectativas de rentabilidad. 
 

Grado de innovación y creatividad: creación de nuevos productos y servicios y descripción de las 
posibles características innovadoras y diferenciadoras del producto o servicio que aportan valor añadido 
y lo distinguen de otros productos o servicios ya existentes. 
 

Recursos necesarios para comenzar el proyecto: acordes con el modelo de negocio presentado, en 
su caso. 
 

  


	Nombre del proyecto: 
	Dirección web en su caso: 
	Dirección video o presentación: 
	Miembros del proyecto y vinculación con la Universitat de ValènciaRow1: 
	Breve descripción del proyectoideaempresa resaltando la propuesta de valorRow1: 
	Descripción de la demanda potencial necesidad y oportunidad i dent i f i cac i ón del púb l i co potenc i a l de l os productosserv i c i os que se ofrecerán Ident i f i cac i ón del mercado y l a competenc i a y oportun i dad de i ntroduc i r e l producto en e l mercado Just i f i cac i ón de l a neces i dad de mercado que sat i sface e l proyecto a desarro l l ar Ap l i cab i l i dad de l os resu l tados cercanía a l mercado e i mpacto soc i oeconóm i co que suponeRow1: 
	Impacto y viabilidad de la idea j ust i f i cac i ón de l a v i ab i l i dad económ i ca y técn i ca de l a empresa para desarro l l ar e l producto o serv i c i o Fact i bi l i dad para l l evar a cabo e l proyecto y c ar dad en e p l anteam i ento de l as expectat i vas de rentab i l i dadRow1: 
	Grado de innovación y creatividad creac i ón de nuevos productos y serv i c i os y descr i pc i ón de las pos i b l es característ i cas i nnovadoras y d i ferenc i adoras de l producto o serv i c i o que aportan va l or añadido y l o d i st i nguen de otros productos o serv i c i os ya ex i stentesRow1: 
	Recursos necesarios para comenzar el proyecto acordes con e l mode l o de negoc i o presentado en su casoRow1: 


